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楼市利好新政相继出台
激发市民购房热情

漯河品质楼盘档案（一）

项目名称 项目简介 地址电话

永信·
伯爵山

项目紧邻环境优美的沙河风景
区，位于源汇区太行山路与汉江路交
会处西北角。规划建设 15 栋高层，
Art-Deco 建筑风格，线条挺拔，大
气，色调清丽、明快。户型设计方
面，三房奢华尊贵，赠送超大观景阳
台，尊享日光倾城，尽显大户风范。
典藏两房变三房，空间零浪费，动静
分区，干湿分离，华贵气质不言而喻。

地址：市
区太行山路与
汉江路交会处
西北角

电 话 ：
0395-
5599999

开源
房产

总占地面积6.3平方公里的开源新
城，涵盖湘江路以南、南环以北、107
国道以东、京广铁路以西。由政府指
导，开源集团实施运作，英国UK。LA
太平洋远景国际设计机构规划设计，
集吃、住、玩、游、购、娱、学、
教、养于一体，形成“一区、四轴、
六街、七区”的空间布局，开源新城
建设“生态、文明、宜居”的漯河南
部新城，打造豫中南休闲、旅游购物
中心，打造河南省知名特色商业区。

营 销 中 心
地址：市区泰
山路与金江路
交 会 处 西 南
（河上街古镇）

电 话 ：
0395--
3333333 /

昌建·
东外滩

昌建·东外滩项目总建筑面积37.33
万平方米。其中，商业占 30%，约 11.2
万平方米，住宅占70%，约26.13万平方
米。昌建东外滩位于新老城区接合处核
心地段。项目区位优越，交通便捷，定
位为一座集精品住宅、综合卖场、城市
公寓、主题商业步行街、市民广场为一
体的高端滨水城市综合体。

地 址 ： 市
金山路与黄河
路交会处

电 话 ：
0395-
2673666

建业·
壹号城邦

建业·壹号城邦位于郾城淞江新区
核心区域，总占地面积336亩，总建筑
面积约 62 万平方米，规划建设约 4200
户。项目采用国际流行的ARTDECO建
筑风格、法式古典皇家园林景观设计，
涵盖高端住宅、5A 甲级写字楼、国际
酒店、社区风情商业等多种物业形态。

项目共分六期开发，一至五期为住
宅和临街商业产品，六期为酒店和写字
楼产品。

地 址 ： 漯
河淞江新区会
展中心北侧

电 话 ：
0395-3199999

漯河义乌
国际
商贸城

漯河陆洲义乌国际商贸城项目是漯
河市郾城区政府重点招商引资项目；也
是陆洲集团实施连锁开发，在中原地区
重金投资兴建的现代化小商品市场。该
项目占地面积约300亩，总建筑面积60
万平方米，预计项目总投资50亿元人民
币。市场开业后经营业态涵盖日用百
货、日杂百货、文体用品、玩具、饰
品、针织用品、服装鞋包等30个大类60
余万种的商品。项目的建设必将进一步
推动漯河市商业升级发展，增强漯河地
区商贸物流业的影响力。

地 址 ： 市
淞江路与107国
道交会处

电 话 ：
0395-3365555

广弘豪庭

广弘豪庭地处湘江路和柳江路交会
处，老城区沿河仅余水岸项目，属地中
海建筑风格，项目整体占地面积约 40
亩，建筑面积约10万平方米，有9栋楼
组成，一栋酒店，1、3、4#楼 16 层，
2#楼18层，5、6、7、8#楼32层，整体
808 户，主要有 80 平方米~90 平方米紧
凑两房及100平方米~120平方米舒适的
三房组成，也有阔绰的 150 平方米四
房，稀缺的207平方米、400平方米水岸
豪宅，小区楼体采用板式设计，户型设
计合理，南北通风采光效果良好，使居
住更为舒适。

地址：湘
江西路与柳江
路交叉口西北
角

电 话 ：
0395-
5569666

MAX·
世界港

MAX·世界港项目位于西城区汉江
路与太白山路交会处西北角。项目主体
建筑是由写字楼、酒店、SOHO公寓构
建的双子楼，高层主体与多层商业的体
块搭配，形成错落有致，富有情趣的建
筑，是集商务、办公、购物、休闲、餐
饮、娱乐、康体于一体的城市综合体。
项目将依托高铁经济环境，打造一个纯
粹的绿色生态办公空间。

项 目 地
址：市汉江路
与太白山路交
会处西北角

展 示 中
心：人民路水
利技校东20米

电话：0395-
3326555
3629555

月湾湖
东岸

月湾湖东岸位于漯河西城，紧邻区
府旁，政治商务圈，扼守西区经济发展
桥头堡，市政设施，医疗教育一应俱
全。城市交通轴线，高铁站近在咫尺。
难得一见的双公园环抱，超大内湖面
积。2.07 超低容积率，38 米开阔楼间
距，入户花园设计，尽显风范。漯河首
席市政集中供暖社区，24小时热水，大
规模地下停车场，人车分流。

地址：漯
河市长江路源
汇区政府正对
面

电 话 ：
0395-
6196666

博顺·
国际城

博顺国际城项目位于漯河东部湘江
路和燕山路交叉口，项目总占地 500
亩，建筑面积100万平方米。总共4大
地块，分三期开发，西起燕山路，东至
中山路，位于开发区和老城区中间。集
居住办公，商务休闲，教育为一体，是
东部最大的项目，也是以后的地标性社
区。

地址：漯
河东部湘江路
和燕山路交叉
口

电 话 ：
0395-2360000

广鑫·
帝景城

帝景城尊踞金山路与黄河路交会
处，总建筑面积72万余平方米，区域位
置得天独厚。2期“江山如画”零距离
临河第一排，稀缺资源不可复制。

地址：市
区金山路与黄
河路交会处

电 话 ：
0395-6199999

恒大
名都

漯河恒大·名都，中国房地产龙头企业
恒大地产入驻漯河的开山之作。总占地约
255亩，总建筑面积约57万平方米，以纯欧
式风格打造漯河首席滨水豪宅。

恒大·名都拥有欧式皇家园林和满
屋品牌9A精装等核心优势，选用恒大集团
旗下——国家一级资质物业恒大金碧物
业，让你24小时享受英式管家服务。

地 址 ： 市
区嵩山路沙河
桥南下桥口向
西 （市环保局
北侧沿滨河路
进入）

电 话 ：
0395-3213333

MOCO新世界给你答案

什么才是好房子的标准

■本报记者 刘 丹
没出农历正月十五，当大多数人还沉浸在新年余温

的时候，漯河楼市在国家积极的房产新政和漯河市政府
购房补贴的综合带动下，呈现迅速回暖态势。本刊楼市
热线也接到不少购房者的咨询电话，希望记者能给推荐
一处合适的房源，或者是咨询看中的楼盘质量和信誉如
何，现在出手价格是否合适。近日，记者走访我市各大
楼盘发现，年后我市不少售楼部的置业顾问，早就投入
了高强度的迎客、讲解、看房、签约等销售之路。

改善型需求年后高调入市

“今年的情况与往年不太一样，以前楼市火暴时，
从大年初一售楼中心就人声鼎沸，今年是过完年正常上
班之后看房者才逐渐增多。”我市郾城区一楼盘负责人告
诉记者：“在当前楼市逐步褪去投资热潮，回归居住本性
的时代，不少有购房意愿的市民担心房价下降，宁愿选
择观望一段时间，也不愿在不明朗的市场下急于出手，
但是需求确实存在，而且我市也出台了购房补贴的惠民
政策，特别年后这段时间是第一轮每平方米200元补贴
即将结束的时间节点，不少市民经过深思熟虑之后，还
是义无反顾地选择出手购房。据粗略统计，项目每天的
到访量都在30组以上，尤其是近期周末，有时甚至一天

的成交量就能突破十套，其中多数为120平方米以上的
改善型大户型。

初八就出去看房的赵女士今年无论如何也要开启自
己的买房计划，已经有两个孩子的她，如今一家五口挤
在90平方米的小房子里，当初买房时并没考虑到面积太
小带来的烦恼，没要二胎时也没有特别的感受。但是二
胎来了，大儿子随着年龄的增长不愿意再“蜗居”在客
厅，非要他们夫妻俩把主卧让给他，老父亲住一间，他
们夫妻俩无奈之下只能带上小女儿一起住在客厅，白天
把东西收拾到卧室，晚上再把床上用品放到客厅，这样
的日子过得实在憋屈。其实，赵女士很久前就有换房的
想法，但是两个人都是普通的白领阶层，又要供养两个
孩子，还要赡养老人，加上换房除了首付款以外，还需
要各种税费，以及高昂的装修成本，让本就不是特别宽
裕的两个人，想起换房就胆怯。

真正让她下定决心的，是好朋友明明的买房经历，
明明的家庭情况也不是很好，但是依然咬咬牙买下了一
套120平方米的房子，按照她的话说，贷款30年，每月
还款也就不到3000元，特别是2015年连续降息之后，购
房月还款压力明显减少，这让赵女士买房的信心增加了
许多。所以新年以后，一上班两个人就开始迅速地看房
子。因为是改善型住房，所以打算买个小四房或者大三
房，而且配套尽量齐全一些。其实赵女士只是最近加入

改善型购房大军的其中一员，自二胎政策放开以来，尤
其是年后改善型购房的人群特别密集。

利好政策刺激购买需求

家住召陵区的张女士也是改善型购房群体的其中一
员，近日刚在天鑫·现代城购买了一套131平方米三室
的住房，小区配套齐全，尤其是项目旁边在建的郾城第
二实验小学，以后孩子上学就在家门口，也会更加省心。

张女士告诉记者，近期国家对购房政策进行调整，首
套房大户型及二套房普遍受益，尤其是二套房90平方米以
上，购房契税从总价的4%降到了2%。购房压力大减。再
加上政府每平方米补贴200元，也减少了部分房款。

“一直想再换套大点的房子，之前因为首付资金不
充裕，迟迟没有下决心。现在二套房成本降低不少。”王
先生作为意向购房者，现在他们一家三口住在一套70平
方米的老房子里。用他的话说，他们属于自住型改需购
房者，在这次楼市新政吹来的春风中，王先生准备把换
房的梦想变成现实，他担心如果继续观望或许等来的将
是价格的上涨。

业内人士告诉记者，无论是去年接连降息导致的月
供压力减少，还是今年二套房契税降低政策，都给改善
需求人群短期内减去了诸多的压力。

■本报记者 张丽霞
有社会学家认为，当今的社会恢复了居住的重要

性，住所再也不仅仅是吃饭、睡觉的地方，而是成为避
开外界打扰、自我调整和消遣，甚至工作的地方，因而
对于现代住宅的要求必定也会越来越复杂多样，并承载
更多功能。选择大品牌、全配套的社区，更加适合宜居
生活的需要。

榜样昌建 中国房企Top100强

现在的人们在消费行为中都有强烈的品牌意识，品
牌往往代表着质量和信誉。尤其对于买房这种高投入消
费行为，更是承袭了知名品牌值得信赖的理念。昌建地
产集团——中国房地产优秀品牌企业、中国房地产企业
TOP100、河南民营企业100强、河南房地产行业金牌开
发企业。

秉持着“精致、品质、价值”的产品理念，昌建地

产集团历经蓄势阶段到扩展阶段，铸就了房地产支柱企
业的辉煌。全国布局十余城，品质登峰中原，未来，昌
建地产集团将全面深化“深耕中原，布局全国”的发展
战略，力争五年内完成河南18个地级城市的项目拓展，
稳健驶入百亿征程！

繁华之上 开启巅峰品质人生

现代都市中，单一的居住功能，已不能满足现代人
们快节奏的生活习惯，人们需要在一个方便、快捷、集
多种功能于一体的综合空间里，享受高效率的生活和工
作，于是一站式生活中心成为大都市前沿生活的写照。

昌建·MOCO新世界地处漯河未来的行政、教育、
商务中心，是集居住、办公、商务、休闲、投资于一体
的城市综合体项目。紧临会展中心和10万平方米市民广
场，强势辐射漯河新区15万名流阶层，汇聚万名业主高
端消费，吃喝玩乐购一站式满足。玖库高端酒吧、物美

廉超市、瑞德兰邦汽车会所领衔入驻，万千精彩尽纳麾
下。并且，项目恢宏钜制高端写字楼——MOCO企业总
部大厦与工商联相互辉映，以双子塔的珠联璧合，成就
商务巅峰荣耀。

实景准现房 精工品质眼见为实

“以产品品质说话，以实景现房销售。”相信没有太
多楼盘会有这样的实力和魄力来开发项目。相对期房而
言，实景现房对产品品质要求更高，一方面客户对现房
实景一览无遗，品质优劣明眼可见；另一方面，现房即
买即住的优势，省去了过渡时期的时间和成本，无形中
为购房者节省了一笔不小的资金。

昌建·MOCO新世界，115平方米精奢美宅，全视
野、大格局、顶级产品、全优配套，不用等待的尊贵，
只为少数人独享的尊崇。傲居漯河中央商务CBD中心，
位置优越，出则尽享一城繁华，入则邂逅宁静自然。

1.您的年龄
A.20岁以下 B.21~30岁 C.31~45岁 D.46岁以上

2.您近期有购买房子的打算吗？
A.有 B.没有 C.打算买，但是还要观望一下

3.您比较倾向的付款方式
A.利用家庭储蓄一次性付款
B.向亲戚、朋友借款后一次性付款
C.向银行按揭贷款 D.公积金贷款

4.您能接受的住宅最高房价
A.3500元以下 B.3500元~4500元
C.4500元~5500元 D.5500元以上

5.您能接受的一套住宅最多房款总额
A.40万元~50万元 B.50万元~60万元
C.60万元~70万元 D.70万元以上

6.在选择房屋时，影响你的因素有哪些？（多选）
A.区域 B.价格 C.开发商品牌 D.小区规划
E.户型 F.周边配套 G其他______

7.你遇到的质量问题属于哪种情况？（多选）
A.延迟交房 B.开发商不及时办理房产证
C.房屋质量问题（墙壁开裂、材料使用、管线安装等）
D.面积房型不符合 E.物业管理不负责
F.配套设施不符合 G.广告宣传虚假、夸大及承诺不兑
现 H.开发商五证不全 I.其他______

8.遇到问题时你会采取什么方法？（多选）
A.找开发商 B.找律师打官司 C.忍了吧
D.找有能力熟悉的人解决 E.到消协或媒体投诉
F.自己与业主联合直接交涉 G.其他_____

9.遇到房屋质量问题时，开发商服务如何应对
A.很快解决，态度很好 B.不理不睬 C.拖拉，但还
能解决 D其他_______

10.你认为如何才能尽量避免出现质量纠纷？（多
选）
A.买房之前咨询朋友专家、前期入住业主
B.找个律师全程陪同 C.找品牌好的开发商
D.不买期房，只买现房 E.其他______

11.您认为各种各样的维权活动有实质作用吗？
A.没有用 B.解决部分问题 C.非常有用

12.在买新房过程中，您遇到过哪方面的问题？
A.开发商广告内容有虚假成分
B.签订《认购书》后想退房，却遇到开发商不退定金
C.开发商五证不全 D.开发商未经业主同意修改规划
E.房价存在欺骗成分 F.交楼时装修上出现质量问题
G.特价房陷阱或者电商优惠欺骗

H产权缩水 I.其他
13.您在买房过程中遇到过哪种开发商为规避调控

政策所采取的卖楼方式？
A.双合同 B.开发商对购房者社保缴交年限规定不一致
C.开发商拒退认购订金 D.其他

14.您在购房过程中，报价与实际价格是否存在虚
假成分？
A.存在，发现宣传的价格和实际报价差距很大
B.不存在，基本相差不大 C.说不清

15.交房过程中，您遇到以下规划改变的问题吗？
A承诺的配套设施（比如幼儿园、会所、学位房等）没
有 B.绿化面积变成楼房或停车场
C.停车位纠纷 D.其他

16.你认为下列哪个途径才能更好地保障购房者的
权益？
A.消费者提高法律意识，预留相关消费“证据”
B.遇到问题就向相关部门积极投诉
C.积极曝光消费问题，依靠媒体与社会舆论的力量令行
业自律 D.购房前咨询朋友、专家
E.只买品牌房企开发的房子 F.其他

17.您购房时碰到的问题主要是
A.偷工减料，房屋装修质量差
B.开发商延期交房，五证不全
C.销售房屋面积与实际面积不符
D.开发商广告内容有虚假成分

18.对于打折降价等促销手段，您实际购房过程中
享受到优惠了吗
A.都是开发商的噱头，实际上价格没有变化
B.貌似没降反而涨了 C.的确有所下降 D.其他

19.楼盘广告宣传中，您觉得问题最大的方面是
A.虚假宣传，夸大配套设施 B.实际价格与宣传价格
不符 C.实际房源与宣传房源不符

20.交房过程中，您遇到以下规划改变的问题吗？
A.承诺的配套设施（比如幼儿园、会所、学位房等）没有
B.绿化面积变成楼房或停车场 C.停车位纠纷 D.其他

21.当遇到房屋质量问题时，开发商如何解决？
A.态度良好，尽快解决 B.不理不睬 C.一直在拖延

22.在办理房产证的时候，您遇到过延期办理的问
题吗？
A.有 B.没有

23.入住以后，您遇到哪方面的物业管理纠纷？
A.开发商遗留问题引起纠纷（比如房屋维修问题）
B.物业管理公司服务质量不高 C.停车位不足，引起纠

纷 D.停车费收费问题 E.其他
24.开发商交房时发现有质量问题您会怎么做？

A.先收下再说 B.先不收房，维修好了后再收
C.拒绝收房，找开发商索赔

25.开发商延期交房时您会怎么做？
A.等下去，晚交几天没关系 B.告开发商违约，要求赔
偿，甚至考虑退房 C.等房子交付后在要求开发商赔偿

26.如果开发商没有在约定的时间里办房产证，您
会怎样处理？
A.会一直等，经常催促一下 B.会给一个期限，期限
届满仍没有办，去法院起诉 C.直接去法院起诉

27.遇到房屋质量问题时，开发商服务如何？
A.很快解决，态度很好
B.不理不睬 拖拉，但还能解决 C.其他

28.您在购买新建商品房时，关注房地产开发公司
的品质吗？
A.只选择有知名度的品牌房地产公司开发的房子
B.如果房子条件好，可以忽略企业品牌
C.只看房子情况，不关心开发公司

29.您最关注物业方面的哪些问题？
A.收费合理与否 B.服务的人性化
C.小区的安全 D.有责任心

您目前居住的房屋所在地：___________
您购买的房屋或者小区名称：___________
如果您有有关房子方面的问题需要帮您解决，
请认真填写一下信息：
姓名：___________ 电话：___________
QQ/微信：___________

需要解决的问题：___________________________
__________________________________________

本刊“3·15”维权通道也已正式开通。如果您在购
房消费过程中有什么烦恼，有什么疑问，或者您遇到了
哪些棘手的问题，都可以与我们联系。

联系方式：1.通过我们聊房吧QQ群与群友展开讨
论。我们聊房吧群号为：199076111，

2.通过《维权说理 阿夏帮你》维权平台留言给我
们，QQ号为591028630或编写短信至15539561722
反映给我们。

本刊将根据网友反映的问题，安排记者进行跟踪报
道，同时邀请相关领域的专家律师，对网友和读者的问
题进行解答。

《漯河日报》 2016房产维权大调查
购买新房，乔迁新居，都应该是让人感到喜悦的事情，但是，延迟交房、拿不到房产证、实际面积与承诺面积不一

致、墙壁开裂、物业管理不负责等等问题的出现，不仅冲淡了购房的喜悦，也给购房者带了无尽的麻烦——您曾经遭遇
过这样的烦恼吗？

时值“ 3·15”来临之际，为真实了解漯河房地产市场存在的问题，及时反映百姓购房中遇到的难题，本报特别推
出“ 2016房产维权大调查”活动，希望通过对真实情况的了解，切实的帮助广大购房者解决一些权益问题。


