
走进恒大

2016 年8月2日 星期二 第316期
漯河日报社房地产部
漯河市房地产业协会

联合主办

扫一扫 有惊喜

本版编辑 曹 华

闲话楼市闲话楼市

有房，有爱，才有家。
为了拥有这个梦寐以求的家，有人无奈地啃老，有人光荣地

加入“房奴”大军，有人苦苦奋斗数十载，不论多苦，无论
多难，只为在这个城市拥有一处真正属于自己的栖身之所。所
以，房子，注定承载了太多的故事。

也许你的买房过程很艰辛、很曲折，也许你还没找到心

仪的房子，也许现在的你已有足够的能力买房，也许你是一
个整日面对购房者的置业顾问……但对于这个话题，每个人
都会有自己特别的感受。在此，“我和房子的故事”欢迎大家
挥笔写下自己的真情实感，以纪念曾经艰难、无助、心酸但
又值得骄傲的过往。

投稿信箱：chahua.123@163.com

此番房价上涨对我市影响甚微

恒大荣登世界500强

滨湖国际

雨伞创意手绘
撑出美丽心情

建业地产

联太地产

百城房价连涨12个月
7月31日，中国指数研究院发布7月份百城住宅价

格指数。当月，百城住宅均价连续第12个月出现“双
涨”，且涨幅双双扩大。与此同时，易居研究院发布的
最新库存数据显示，受监测的70城市住宅库存整体规
模继续下滑，其中20城市下半年面临“库存荒”。综合
上半年库存及房价变动情况，业内分析认为，下半年不
同城市房价将出现明显分化，基于此，地方调控政策将
更加注重差异化，部分热点城市将进一步从严从紧管
控，房价涨幅也面临回调可能。

2016年上半年全国各大城市积极去库存，效果逐
渐明显。31日，易居房地产研究院发布的全国70大城
市住宅库存报告指出，当前 70 城市库存规模继续下
滑、去库存周期继续加快。部分城市存销比数值远远小
于8个月水平，体现出库存严重不足的事实。

截至2016年6月底，易居研究院智库中心监测的70
个城市新建商品住宅库存总量为43183万平方米，环比
减少0.3%，同比减少4.7%。相比年初45425万平方米的
规模，上半年库存削减态势明显。 新华

70城库存规模整体回落

■特约撰稿人 王毅敏
上周，郑州经济技术开发区两天内拍

出两个地王，其中，上周五拍出的地王
楼面地价 10544 元一平方米。笔者认为，
未来这块土地上盖的房子售价每平方米
两万是没有任何悬念的。6月份，郑州整
体房子均价是10188元一平方米，经开区
的均价在 8000 元一平方米，但两块地王
的楼面地价不但超过经济技术开发区房
子的销售价格，而且超过了整个郑州市
房子的均价，这就是所说的“面粉贵过
面包”。

“面粉贵过面包”的现实情况使在售
项目纷纷涨价。随着地王不断涌现，房价
也全面上涨。去年深圳房价上涨近50%，
上海及北京的房价上涨超过25%。在去年
一线城市上涨的基础上，今年第一季度，
一线城市再次加大限购力度，继而带动部
分二线城市房价上涨。

截至今年6月，部分二线城市房价上
涨超过 30%，其中，合肥房价上涨达

49%。房价上涨会引发土地价格上涨，南
京就在拍卖过程中因为土地市场过热而采
取了相关措施，以遏制土地价格过快增
长。

地价与房价的轮番上涨会使人们对市
场预期的信心增加，并引发“恐慌性”入
市，这样市场去化速度就会加快，部分二
线城市的库存量会快速下降。上述几个城
市的库存的去化时间一般都维持在6个月
左右，合肥、南京的库存去化时间不足4
个月。此番地价房价的上涨进一步加剧了
去化速度。

同一、二线城市房地产市场火爆局面
不一样的是，三、四线城市的房地产市场
情况虽然有所好转，但相比以往却显得不
那么自信。

以往每有楼市新政出台，一线城市会
在一周内有反应，10 天后市场人气会高
涨，而二线城市往往在半个月至一个月时
间里跟上脚步，而三、四线城市则在两个
月后才开始活跃起来。然而这番涨价，

三、四线城市似乎反映异常缓慢，在去年
第一季度最后一个月开始上涨，部分热点
二线城市在今年过完春节后上涨，比如合
肥一年涨幅都接近50%。笔者观察，在媒
体上鲜有三、四线楼市火热的报道。

在我市也如此。今年第一季度我市成
交量 98 万平方米，比去年全年成交量都
高，今年上半年成交量168万平方米，第
二季度成交量虽然没有第一季度多，但是
成交量也是不错的。

第一季度成交量之所以高，是受我市
去年执行住房补助政策的影响。“截至今
年2月29日购买144平方米以下房屋每平
方米补助 200 元”，促使很多购房者抓紧
在2月底前入市，继而带动了成交量的进
一步提高。再者，三、四线城市现在购房
主体发生了变化，由原来以市区购房者为
主转变为由郊县进城人员为主。2015年，
我市有市区户籍的人购房比例不足17%，
笔者认为，这是由两方面原因决定的：1.
大部分家庭在已购住房；2.大量“城中

村”改造使得许多城中村居民有多套房
子，自己住不完会转让给亲朋好友，而这
些房子绝大部分都在施工中而没有办理房
产登记手续。

郊县购房者大都不在本地工作，平时
不在家乡，只有春节放假时在家。所以
一、二线城市春节期间，也就是每年第
一季度是房地产销售的淡季，但三、四
线城市因为返乡置业，春节前后成为卖
房的最佳时机。正是因为这两点，所以
三、四线城市在第一季度会出现销售量
的暴涨。

销售量上涨不少，但没有十分火爆，
也没有引起房价明显上涨。原因很简单，
虽然成交量火爆，无奈市场供应量充裕并
不缺货。

虽然部分项目去化还可以，但由于现
在市场库存仍然很高，一些项目虽然销售
压力没有前两年大，但迫于周围项目众
多，且都虎视眈眈，因此不敢贸然提价，
怕流失客户。

■本报记者 赵 敏
在 20 岁生日之际，恒大成功挺进世

界 500 强。7月20日，美国《财富》杂志
发布 2016 年世界 500 强排行榜，恒大
（HK.3333）以211.84亿美元的营业收入上
榜。同日，恒大发布公告，公司正式更名
为“中国恒大集团”，中文股份简称将由

“恒大地产”变更为“中国恒大”。有关人
士分析认为，此举意义重大，反映了恒大
的多元发展战略，美国通用、韩国三星等
均实施了此战略不断深化全球市场产业布
局，最终成为知名跨国巨头。预计恒大今
后在世界500强中的排名将不断提升。

20载实力恒大，奠定中国
地产领跑者地位

纵观恒大 20 年的发展，就会明白恒
大跻身世界 500 强毫不意外。“恒大此次
上榜，是全球地产业唯一一家仅用 20 年
即跻身世界500强的民营企业，可见其强
大的实力和品牌影响力。同时亦显示出以
恒大为代表的中国民营企业已在世界经济
发展中占据越来越重要的地位。”业内人
士分析道。

公开数据显示，恒大 2015 年营业收
入为1331.3亿，较2009年上市时的57.2亿
增长逾20倍，年均增幅在30%左右，远高

于行业平均水平。总资产、销售额、净利
润等经营指标亦取得大幅提升，上市以来
总资产复合增长率为52%，净利润复合增
长率为57.9%，同样远超同行。

恒大御景尊贵奢居，见证
品牌实力

漯河恒大御景作为恒大进驻漯河的扛
鼎之作，一直致力于为漯河购房者打造生

态、宜居、尊贵的置业享受。项目与漯河
市政府隔河相望，北临4A级沙澧河风景
区，西临太行山路桥，东接嵩山路，交通
四通八达。项目自身建有10000平方米滨
河风情商业街、3200平方米双语幼儿园和
2800平方米五星级铂金会所。两个国际标
准室外羽毛球场让运动与生活完美结合，
享受健康人生。另外，在配备地下两层停
车位的基础上，还重金打造漯河市首家地
上立体停车位，不仅保证业主的停车需求

也让爱车更加安全。
项目所有户型均拥有景观阳台和飘

窗，再配以市政府一线河景稀缺资源，让
生活融入自然。超高的绿化率，充分运用
现有地块大小，配合精致的园林小品、景
观植物相互围绕，原冠移植最大达直径60
厘米的成树。彰显漯河第一富人区业主的
尊贵、大气的生活品质。

贺恒大荣登世界500强，
10套清尾一口价

在成功挺进世界500强的同时，恒大
一直不遗余力地践行社会责任，回报社
会。漯河恒大御景传世大宅，奢装瞰河观
邸，106 平方米~130 平方米瞰河三房，
159 平方米墅质四房，一级物业贴心服
务，独有9A精装交楼标准，打造漯河生
态社区、宜居之所。为庆祝恒大荣登世界
500强，现推出10套清尾房源，一口价回
馈全城，超值巨惠。

另外，在传统七夕节到来之际，恒
大御景将举办“水晶之恋，浓情七夕”
主题活动。届时，可现场定制浪漫水晶影
像，亲手为爱人制作红豆手链；还有机会
获赠玫瑰花，品尝精致糕点水果冷餐等。
8月6日~7日，相约浓情七夕，典藏浪漫
真情！

10套清尾一口价

本报讯（记者 吕小燕） 炎
炎夏日，烈日炽烤着漯河每一寸
大地，高温使得大家无处可去，
为了让大家出门有一把自己独特
的遮阳伞，7 月 30 日，滨湖国际
在营销中心举行了一场以“雨伞
创意手绘，撑出美丽心情”为主
题的晴雨伞DIY创意活动。

活动当天虽然酷暑难耐，但
是参加活动的市民还是早早地来
到了现场，带着孩子体验这场别
开生面的创意手绘晴雨伞活动。

在活动现场，滨湖国际工作
人员提早准备了制作晴雨伞所需材
料，包括伞具、颜料、画笔等，
而且有专业的老师亲手指点。大
家不仅可以在伞上画出喜欢的图
案，还可以将创意作品带回家，
不少市民都是带着孩子来的，在
创作的同时还能和家人共度这美
好时光。“能亲手定制自己的雨
伞，心情瞬间便会美丽许多，因
为我喜欢秋天，秋天是个收获的

季节。”一个小姑娘看着自己画
的秋景图说：“这虽然是一把普
通的雨伞，但是我精心创作的作
品，能我可以拿出去遮阳挡雨，
还能放在家里当作纪念品收藏。”

在现场记者还了解到，滨湖
国际刚刚过去的开盘现场人气异
常火爆，这绝非偶然，项目每周
末都会举办让大家喜欢的活动，
这也为项目积攒了不少人气。

滨湖国际作为漯河西城区中
央商务核心区域楼盘，交通便
捷，地理位置优越，项目总占地
120 亩，整体设计融合漯河“规
矩+自由”的格局，将城市肌理投
射到建筑立面上，以直观的方式
陈述建筑，表达城市于文化。另
外，项目作为“新城市综合体”，
是集高档住宅、星级酒店、公
寓、大型百货、风情商业街等为
一体的综合建筑，能满足未来业
主的一站式需求。入住滨湖，开
启幸福健康生活。

本报讯（记者 张丽霞） 7月
30日，漯河世贸中心在众市民的
翘首期盼中盛大认筹，活动在漯
河世贸中心售楼部如期举行。据
了解，漯河世贸中心此次推出
的近百套房源为项目水一方小
区 3 号楼，在两个小时内完美售
罄，成功取得了不俗的销售佳
绩，在这炎炎夏日无疑上演了
漯河楼市又一传奇，展现了漯
河世贸中心的品牌影响力和客
户凝聚力。

活动当日室外气温高达 37
度，但这丝毫抵挡不住人们购房
的热情。7月30日上午不到7点，
就陆续有抢房客户前来，整个售
楼部瞬间沉醉在欢乐的海洋中。
随着主持人一声令下，活动正式
开启，在座客户屏息以待，生怕
漏听了自己的抢房号。当第一轮
号码被公布后，客户就迫不及待
进入认筹区，健步如飞选购心仪
美宅，后续还有客户鱼贯而入，
抢购形式提前步入高潮。

据活动现场的一位郭女士
说：“买房几乎靠抢，稍有不慎就
会与心仪房源失之交臂，我的运
气还不错，选到了想要的房源，
这不马上要和给家人打电话报喜
呢！”自漯河世贸中心推出以来，
就一直以建材品质好、景观绿化

率高、物业服务品质高的三大法
宝赢得了广大漯河市民的认可，
这次用不到两个小时，首批推出
房源就销售一空，无疑又成为街
头巷尾热议的又一佳话。为了让
没有买到房子的市民不落下遗
憾，项目还将继续推出数十套稀
缺房源，将于近期回馈给更多想
在漯河世贸中心买房的客户。

据了解，此次认筹热销的原
因与漯河世贸中心强大的品牌影
响力和客户长期以来的厚爱密不
可分，但更多也是项目自身品质
的过硬。这次开盘的 3 号楼是本
次小区的景观体验房，区位优势
明显，因其正中间的位置，楼下
自有组团景观，推窗即可俯瞰万
千美景。此次热推的 96 平方米~
123平方米经典多变户型，注重刚
需和初改类别的搭配，满足多重
置业的需求：即将步入婚姻殿堂
的一族，已是幸福的三口之家或
三代同堂的天伦之乐，在这里都
可尽情演绎。更有多变的 N+1
房，敞阔的空间，在延伸使用空
间的同时，为生活增添更多逸趣。

相信，在以后的日子里，漯
河世贸中心会打造更经典的房屋
来回馈广大买房的客户，会为漯
河人民铸造一个温馨舒适的花园
式的精品住宅小区。

漯河世贸中心盛大认筹

市民在户型模型前咨询了解市民在户型模型前咨询了解。。 本报记者本报记者 范子恒范子恒 摄摄

本报讯（记者 赵 敏） 7月30日~31
日，“建业地产篮球梦之战”在壹号中心
篮球场荣耀上演，比赛现场共有70余支对
抗赛球队、200余位投篮选手、400余位球
迷亲临现场，他们用激情与疯狂上演了一
场精彩绝伦的篮球梦之战。

据了解，本次比赛从启动宣传，到报
名参赛，再到正式比赛、决赛，历时一个
多月时间。这场篮球盛事，不仅能够很好
地展现漯河的篮球实力，也是比赛者对于
篮球梦想的巅峰之战。比赛现场，200余
位投篮选手惊人的投篮技巧，让球迷们大
开眼界。赛场上，球队之间的激烈碰撞，
更是让现场球迷和漯河篮球爱好者呐喊

声、喝彩声不断，所有人都沉浸在这场为
篮球梦想酣漯河战的狂欢之中。

7月31日下午6点，本次比赛圆满落
幕，漯河建业荣膺本次比赛总冠军，他们
将代表漯河赛区奔赴上海参加总决赛，并
将有机会与 NBA 传奇巨星麦迪、卡特直
面对抗的机会。现场球迷呐喊祝福他们能
够战至最后，圆梦篮球。

据介绍，漯河建业地产 2005 进驻漯
河，已经走过了11个年头，公司始终致力
于为漯河人民创造美好的生活品质。建业
地产不仅为城市建筑优质人居文明，还发挥
资源优势，从住宅、教育、足球、酒店、文
化旅游等，全方位为业主创造美好生活。

篮球梦之战 因梦想而呐喊
7月30日~31日“建业地产篮球梦之战”在壹号中心篮球场荣耀上演


