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另眼看楼市

QQ群会员招募

《漯河日报·家周刊》
与《漯河日报· 晚报版》《 楼
市金版》《我们聊房吧》栏目，
QQ群会员火热招募中……

QQ群：199076111
电 话: 18603957373

“金九银十”话促销

昌建·东外滩
13年砥砺前行 5代产品享誉中华

云墅更懂漯河精英

■郭睿新
先谈一下什么是“金九银十”。首先，是一个时间概

念，就是九月份和十月份。其次，继七、八月热天之后，天
气在九、十月份逐步凉爽起来，按照人的消费习惯和心理，
在花钱、投资方面就会明显增加，消费额就会明显高于其他
月份。故此，“金九银十”概念就产生了。

既然“金九银十”，为什么还要谈促销？以笔者从事地
产行业近20年的经验而言，主要原因有三：

其一，从开发商角度而言。开发商面临年底大量款项支
付和年终财务报表的压力，多会在九、十月份大幅推盘，量
大而价优，各种促销手段和折扣都是购房者置业的最佳时
机。而且在九、十月份传统节日重叠，如：9月10日教师
节、中秋节、国庆节长假，三大节日，开发商抓住“学区
房”刚需牌，“月是故乡明”亲情牌，“国庆七天乐”活动牌
等来吸引人气，促使成交。

其二，从购房者角度而言。春节前一两个月，年末两三
个月是银行审批货款最慢的时间段，而且此时开发商也在大
搞促销。所以很多人为了过个安稳年，都会选择在九、十

月份购房。这样的话经过一个手续周期，差不多能在春节
前批下贷款，过完春节就可以开始还贷，也不至于过年过
得不踏实。当然，优惠折扣也是相当重要的，而且开发商
在春节前也解决了大量银行按揭回款。

其三，从季节而言。秋天本身就是收获的季节，无论是
从开发商角度，还是购房者角度，忙碌了一年都想在春节有
个收获，为来年开始前完成一个好的结果。

“金九”过多半，学区房楼盘受热捧，有的门庭若
市，有的拼命揽客，这是9月份以来漯河楼市现状。虽然
同在漯河，不少项目却真实演绎了冰火两重天的景象——
学区房楼盘似乎越来越得民心，楼市分化越来越明显，例
如沙南版块“尚书房”和9月15日认筹的建业贰号城邦
都出现了售楼中心内人流如织的景象。“金九”过多半，楼
市冷热不均。相信各家开发商都不会放过这个出货的好时
机，因此“金九”下半场及“银十”还是可期待的。

多重利好的政策，琳琅满目的礼品，五花八门的促销，
购房者不妨在此期间多了解意向楼盘信息，优惠政策，早日
买到如意的房子。

“银十”促销值得购房者期待。
国庆七天假期将至，不少开发商早已摩拳擦掌，跃跃欲

试，开始预热国庆节。有的到访有礼免费领，有的国庆七天
免费吃，有的组团郊区农家乐，有的直接一口价而且还可分
期付。

综上所述，“金九银十”这个季节是开发商以量取胜的
季节，促销活动一拨接一拨，

这个季节把利润拼得很薄，活动花样繁多，对于购房者
来讲此时不出手，就要等明年喽。当然对于开发商而言，既
然大家都在干，我不能不干，也要借势促销。

人家找拓客小蜜蜂一个80元，找100人；我们一个50
元，找50人。四两拨千斤，借势之外也要造势，并不需要
花很多钱，只要让购房者感觉我们也在搞活动，做促销。再
干点务实的，通过借势能吸引来客户，然后在现场及折扣上
做文章，另增加一些买赠措施，让客户有被尊重感。

天凉好个秋，秋高气爽，衷心祝愿购房者能通过“金九
银十”买到满意的房子，开发商能够实现年初既定目标，大
家都开心地过一个好年。

■本报记者 张丽霞
自昌建集团V5新生活品牌发布盛典举行之后，其首

发作品云墅迅速斩获了城市顶级圈层的理想人居共鸣和
极致热捧。

13载砥砺 5代产品享誉中华大地

真正的不凡，是时光洗礼之后的精华，是阅遍山河
之后的格局。自2003年创立以来，昌建集团已走过13年
的辉煌历程，已成功布局6省12城，凭借多年的历练早已
成长为闪耀中国的城市人居领导者。云墅作为V5新生活
的首发作品，是昌建集团潜心沉淀13载精研而出的传世
力作。

同时，云墅作为昌建集团继低密度产品双汇国际花
园、中端产品昌建誉峰、城市综合体昌建广场、养生养
老产品沁源和之后的第五代产品城市豪宅代表作品，在
选址、规划、建筑、建材、园林甚至户型设计等方面都
已抵达全新境界。这也是云墅能够登极漯河甚至中原顶
尖豪宅的根本所在。

V5新生活 顶配城市名流的生活范本

正如在V5新生活品牌发布盛典昌建集团刘建国先生
所说的：好的建筑从来不只是房子，还是一种优质的生

活方式，一种懂得传承财富、精神、文化的人居文明。
V5新生活正是昌建集团基于此理念基础，集萃13载人居
智慧创新研发出的全新生活范本。V5涵括了Vast （巨大
的）、Vertical（垂直的）、Value（价值）、Vary（改变）和
Vital （生命力） 五大层面的“V5”新生活可谓是包罗万
象，以超然气度划定出一幅属于城市超级精英的高阶生
活版图。比如Vast在首发作品云墅上特质的表现为三区交
会的大区域、全区绿色环保的大规划、百万方金沙滩公
园为代表的大景观、统治时代潮流的11万平方米大商业

中心。Vertical （垂直的） 则表现为云墅超凡的生活宽度
和奢适尺度：双重奢装大堂、地上6.6米挑高大堂、3.3米
层高、60平方米阔绰客厅、15米泰式大门、11米长观景
阳台。六重入户空间系统、绿色低碳节能系统、精细化
工程管理则是对云墅Value （价值） 的最好彰显。而具有
革新传统的智能家居系统、建材系统则标示着云墅在
Vary （改变） 特质层面的无与伦比。

当然，最令人称道的还是云墅全生命周期户型的创
新设计，180平方米~300平方米大尺度空间，内部结构大
多采用非承重墙设置，可拆空间较大，能够针对不同阶
段的家庭构成，给业主相应的户型分割方式，来满足业
主的生活需求。

云墅大平层 更懂漯河精英的理想居所

从地段、规划、建材、园林甚至户型设计方面，我
们都不难看出云墅的超凡高度及奢尚无度的豪宅规格。
在建筑形态上，云墅更是以同步世界人居的大平层建筑
形态犒赏赢得世界的风云人物。

传世云墅，一生之宅。目前，云墅180平方米~300平
方米滨水大平层，VIP会员招募已全球启动：180平方米~
210平方米户型享2万抵5万优惠，260平方米以上户型享
10万抵15万优惠。此外，云墅奢装样板间将于10月1日
实景开放，恭迎品位超凡的您亲临鉴赏。

效果图效果图

■何其伟
保障房好比“唐僧肉”，上

层政策出台保障房的政策是好
的，但执行时，让个别村干部这
些想分肉吃的“小妖”弄得跑偏
了。

为此，治理“小妖”的把
戏，要对症下药，单靠“孙悟
空”一己之力恐难有效，需要群
策群力，综合治理。

一是找准保障对象。这就要
求政府监督部门不能只满足于情
况拢一拢、汇报听一听的层面，
更要走到现场，进入一线群众家
里，看一看，感受一下，对照一
下政策条文，把真正符合条件的
家庭人员登记在册，排除虚报现
象。

二是把好审核关。与保障房
相关的各种数据的调查分析单靠
一个部门肯定不能收集完全，必
须多部门联动起来加强信息沟
通，才能获得翔实的个人收入、

家庭居住状况、个人就业情况等
信息。这就需要住建、民政、工
商、税务、公安等行政执法部门
之间打破门户界限，在不涉及泄
密的情况下，建立一个关于个人
自然信息共享的动态平台。这
样，在审核身份时有了更全面的
信息支持，确保录入保障房享用
信息的公正和准确。

三是拓宽接受监督渠道。一
方面要扩大知情权，最大范围地
宣传保障房入住政策，让更多人
知道政策规定；另一方面要拓宽
监督渠道，一经确定享受保障房
的对象后，作为政策相关部门要
在最大限度的范围内广而告之，
对享用保障房人员的信息状况在
网上、小区公告栏等平台上公
示，并接受群众监督举报。

四是严厉追责，严打利用保
障房政策谋取不当利益的各种犯
罪行为。让违法者得到制裁，让
投机者得不偿失。

保障房
如何杜绝权力寻租
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拍卖公告
我院定于2016年10月17日10时至10月18

日10时，在河南省漯河市源汇区人民法院网络
司 法 拍 卖 平 台 公 开 拍 卖 漯 房 权 证 字 第
20100001833 号房产一套。有意竞买者请登录
http://sf.taobao.com，搜索户名：河南省漯河市源
汇区人民法院。

漯河市源汇区人民法院
2016年9月27日

遗失声明
●漯河荣辉装饰工程有限公司行政章丢失，声明
作废。
●漯河市源汇区锐光广告部营业执照正本（注册
号：411102614086936）丢失，声明作废。
●漯河市众达运输有限公司豫LF9857营运证（证
号：411100023747）丢失，声明作废。
●王广超丢失由临颍建业城市建设有限公司出具
的 5 份收据（号码分别为：0585677～0585680、
0585873），声明作废。
●付鹏博丢失由临颍建业城市建设有限公司出具
的 5 份收据（号码分别为：0585169～0585172、
0585116），声明作废。
●河南中远物流有限公司豫LG8606/B952（挂）道
路运输证（证号：411100017739/411100014116）丢
失，声明作废。


