
本报讯（记者 张丽
霞） 12 月 17 日，位于市
区湘江路的建业贰号城邦
项目盛大开盘。据了解，
贰号城邦项目自今年4月
份开放至今，已累计接到
数万咨询电话，数千名认
筹客户。

开盘当天上午，在活
动内场，8点钟聚集在等
候区的客户就达千余人。
工作人员还提前为前来选
房的客户提供了温馨舒适
的休息区，体现出了贰号
城邦的优质服务。

上午9点钟，贰号城
邦开盘选房活动正式开
始。据了解，本次开盘采
用摇号形式，摇号选中的客户在工作人
员的协助下，每次十组客户依次进入选
房区选房，选到房源的客户凭身份证、
认筹单、房源确认单办理交款等相关手
续，然后在签约复核区签订认购协议。
虽然人气爆棚，但记者注意到整个开盘
选房过程安静而有条不紊，客户在销控
区选房、交款、审核区领取惊喜礼品后
即完成了整个认购过程，每一环节就像
是在欣赏一场文艺电影，感受到的是高
素质与高服务、井然有序与一气呵成。

当日下午选房活动才渐进尾声，在
采访中，该项目的一位负责人对记者表
示，贰号城邦本次所推房源已被客户全

部抢空。后期项目会根据客户需求适当
调整并推出新的房源，希望关注贰号城
邦的市民耐心等候。

正如一位刚刚选到新房的市民所
言，建业贰号城邦除了关注产品本身的
品质、技术，更在居住精神层面处处体
现人文关怀，这也是市民选择这里的一
大因素。

阳光、绿色与健康以及多元化的景
观设计，体现了塑造者的人文精神，这
些也都是深深打动购房者的细节。的
确，贰号城邦作为漯河建业初登沙南之
作，周边发展醇熟，配套丰富，交通便
利。它的热销，也是市民对建业品质的
再次被认可。

建业·贰号城邦

选房现场人气空前

本报讯（记者 张丽霞） 12月15日
下午，“盘点真自我，飞跃新生活”昌
建·沁源和大讲堂漯河大学站在漯河大
学教学楼101会议室举行。

活动当日，河南昌建中原健康养老
产业有限公司副董事长王海、总经理赵
刚、运营总监葛志国、漯河大学工会副
主席王美君等出席并参加大讲堂活动。
本次大讲堂针对漯河大学开设定制化专
场主题养生讲座，由台湾著名养老养生
专家、河南昌建中原健康养老产业有限
公司首席技术官江杨印丞老师为近200名
教师职工带来一场健康养老养生的饕餮
盛宴。

本次大讲堂江杨印丞老师以创新的
讲课方式，新颖的养老课程内容，通过
剖析健康养老养生案例以及健康测评的

形式，将健康生活方式与
科学易经评估完美融合，
与在座教职工形成有效互
动，通过盘点自身，评估
分析个人健康生活指数，
纠正并指导个人生活习
惯，改善身体质量，提高
健康指数。整个讲堂以轻
松、愉快体验方式为漯河
大学教师职工带来一场健
康之旅，让在场每一位教
师切实体会到健康生活的
真谛以及健康养老的重要
性。

现场参与讲座的老师
们纷纷表示，健康养老生

活方式的形成，不仅需要倡导，更重要
的是让人们从理念上认识并自觉养成良
好习惯。

据悉，由昌建集团领衔，漯河中心
医院、漯河发展投资有限公司三方共同
出资成立了国有控股公司河南昌建中原
健康养老产业有限公司，重磅打造兼具
医、养、乐、学、旅五位一体的健康养
老文化社区——沁源和。项目集三级甲
等医院、持续照料、健康管理中心三大
核心功能。项目将以全心全意为老年服
务为宗旨，围绕“医、养、乐、学、
旅”五大板块为入住老人创造一个“养
老+”的舒心、健康、尊享的健康养老生
活，也给所有追求健康、丰盈、美满晚
年生活梦想以及渴望获得人生价值体现
的消费人群带来全新、充实的生活体验。

盘点真自我 飞跃新生活

昌建·沁源和大讲堂
漯河大学站开讲

■郭睿新
第十四式：转身推掌。手机

短信。在没有主流媒体的县城，
这 是 一 个 廉 价 且 非 常 有 效 的 办
法，它可以迅速提升项目的知名
度，内容则以工程进度、项目优
惠信息为主。

第十五式：玉女穿梭。路演
（或叫“露演”）。在人流集中的
地段、项目旁或者下乡镇巡演，
多搞小型文艺演出，花费不高，
效果不错。

第十六式：左右蹬脚。宣传
车+大喇叭。开着宣传车，同时播
放录制的项目卖点解说词，满村
子转悠，如果在后车厢再来点热
舞、模特秀什么的，效果会更好。

第十七式：掩手肱捶。露天
电影。电影下乡、下社区，你能
想象这种方式其实有多旺场吗？

第十八式：野马分鬃。广告上
墙，在路边 （特别是十字路口） 农
民房的侧墙上印刷项目宣传广告，
费用大约每年200～300元。

第十九式：云手。又俗又闹
的载体。比如飞行器，飞得高，
声音大，开盘的时候在项目上空
盘旋，再加上空飘，费用不高，
效果不错。

第二十式：独立打虎。在农
信社及中小地方银行内放置 X 展
架、小单页等。

第二十一式：右分脚。制作

长途大巴的坐套。小县城外出务
工的人还是比较多的。

第二十二式：双峰贯耳。超
市物品袋。与县城比较大的超市
联系合作，装袋时放一张宣传单。

第二十三式：左分脚。办流
水席。每桌 10 人的酒席，费用不
高，相对于上客人数与滞留时间
以 及 宣 传 效 应 而 言 ， 还 是 很 值
的，但不需要经常办。

第二十四式：转身拍脚。搞定
县城的夜宵档这一宣传渠道。县城
一般有亲朋三三两两宵夜的习惯。

第二十五式：进步栽捶。特
定人群的定向营销。特定的人群
要特别对待，如公务员、教师、
医生、大企业宿舍区、大的专业
市场要重点突击。

第二十六式：斜飞势。热热
闹闹地开盘。开盘一定要引起轰
动 ， 采 用 抽 奖 、 免 费 赠 送 等 形
式，要把人气做足、做旺，县城
的客户群体，相对更容易跟风。

第二十七式：单鞭下势。选
择接地气的礼品，规避那些“高
大上”、成本又高的礼品。柴米油
盐以及火机、暖手宝这类民生用
品，印上项目 LOGO，然后发放
出去，让它满大街都是。

第二十八式：金鸡独立。售
楼部常年设置抽奖活动，奖品设
置尽量生活化，比如油盐酱醋茶
以及洗衣粉、小袋香米等，不求

来客都买楼，但起码对发展商声
誉有益——亲民、亲善、亲和。

第二十九式：退步穿掌。以
孩子带动家长。每到周末，在售
楼处放些玩具、点心，小孩子就
会让家长带去玩儿，借势推广。

第三十式：虚步压掌。图片
简明、文案“裸奔”。小县城的居
民消费观念与大城市不一样，因
此在推广项目、广告宣传时就直
接点，他们要的是实际，看得见
的东西，比如价格怎么样？户型
怎么样？就明说，不用太多的诗
意化，千万不要“卖弄文采”。

第三十一式：独立托掌。请
领导上台讲两句。邀请县里的领
导参加一些仪式或活动。

第三十二式：马步靠。多用
本土小明星，最好能来事儿、能
闹腾，最重要的是不要少了奖品。

第三十三式：转身大捋。适
时适度做做“出格”的事儿。在
当地闹市区，适时适度地做些吸
引眼球，能成为新闻点的活动，
比 如 T 型 台 走 秀 、 人 体 彩 绘 等 ，
事前要大致评估一下当地人的接
受程度。

第三十四式：歇步擒打。做
攒口碑的事件营销，如举行赞助
贫困生、慰问教师等事件营销。

第三十五式：穿掌下势。参
与 地 方 文 化 活 动 ， 推 广 项 目 品
牌：融入当地的文化，效果会比

自己生捏硬造一个事件要来得自
然、有效。

第三十六式：上步七星。多
讲方言、少用普通话。用方言，
能大大拉近与客户的距离。

第三十七式：退步跨虎。售
楼部人员不要太“洋气”，也不要
太“土豪金”，这样可以少招致客
户反感。

第三十八式：转身摆莲。微
调价格，这样才能让已购买的客
户会觉得买对了，正在考虑的准
客 户 则 会 觉 得 才 有 一 个 月 就 涨
了，看来是不错。同时，在县城
操盘，要注意，每平方米 50～100
元的调价区间暂时还可控，如果
超过每平方米 100 元的价差，如果
不是品质特别突出，则会给营销
带来成倍的阻力。

第三十九式：弯弓射虎。要
做就做老大，做不成老大的项目
基本都死翘了。

第四十式：左揽雀尾。开盘
前期比对手便宜，开盘成为标杆
后后永远比对手贵或持平。

第四十一式：十字手。付款
方式一定要灵活，小城市除了一
次 性 和 按 揭 外 ， 还 要 有 分 期 付
款，要控制在交房之前收回 95％
以上，减少后期追款的麻烦。

第四十二式：收势。在一个
县城开发一个项目就行了，拿地
规模不要超过 200 亩。

县城操盘的“太极四十二式”（下）

住房公积金专栏

中心快讯 公积金知识连连看

近日，市住房公积金管理中心驻行政服务中心窗
口荣获“全市巾帼文明岗”光荣称号。

该中心业务窗口是全市住房公积金管理服务一线
阵地，主要负责城区的住房公积金归集、提取和贷款
相关工作，共有20名职工，其中女职工16名，占总

人数的80%。年初以来，服务窗口以“两学一做”学
习教育为契机，以争创巾帼文明岗活动为载体，坚持
以服务全市缴存职工为宗旨，秉承“把困难留给自
己，用真心服务职工”的理念，务实重干，开拓进
取，优化流程、简化手续，广泛推出便民政策，方便

职工办理业务，并坚持发扬创新精神，在全省率先推
出“公转商贴息贷款”业务。同时还经常牺牲休息时
间主动上门帮助困难职工办手续，据统计，今年共提
供22次上门服务，受到了困难职工的一致好评。

张 龙

市住房公积金管理中心驻行政服务中心窗口

荣获“全市巾帼文明岗”称号

12月9日下午，市住房公积金管理中心党
支部组织全体党员以“学习系列讲话，推动发
展建功立业”为主题开展研讨交流（如右图）。

会前，组织观看了“会前一刻钟”警示
教育片。会上，党员们结合前段习总书记系
列重要讲话的学习，分别从不同的角度，结
合各自工作和思想实际，就作为一名共产党
员如何推动发展建功立业交流了心得。大家
一致认为，作为一名党员，应从总书记讲话

中，深刻感悟其中坚定的理想信念、为民情
怀、担当精神和务实作风，认真学习理解贯
穿其中的马列主义的立场、观点和方法，通
过学习，进一步理解新一代领导集体治国理
政新理念、新思想、新战略，立足本职岗
位，加强学习、提升技能、优化服务、争先
创优、促进发展，以实际行动推动我市住房
公积金制度建设不断取得新成就。

张 龙

市住房公积金管理中心 召开主题研讨会

偿还住房贷款提取公积
金需哪些资料

需要提供：1.身份证；2.本人银行卡
或存折（中行、建行、工行储蓄卡）；3.
加盖单位行政印章的《漯河市住房公积
金提取申请书》；4.提取配偶的应提供夫
妻关系证明。

除上述资料外，还需要根据偿还住
房贷款的类型，提供相应的资料：

偿还商业住房贷款和公转商贴息贷
款。1.贷款余额表；2.购房合同；3.借款
合同；

偿还住房公积金贷款。贷款余额表；
职工有住房公积金贷款或公转商贴

息贷款的，提取的公积金只能偿还公积
金贷款或公转商贴息贷款本息。

租赁住房提取公积金都需
要哪些资料

职工在本市区域内无自有住房且租
赁住房满一年的，可提取住房公积金，
租房提取金额不得超过上一年度租房的
租金。

需要提供：1.身份证；2.本人银行卡
或存折（中行、建行、工行储蓄卡）；3.

加盖单位行政印章的《漯河市住房公积
金提取申请书》；4.提取配偶的应提供夫
妻关系证明。

除上述资料外，还需根据租房的类
型，提供相应的资料：

租住公共租赁住房。1.漯河市公共
租赁住房配租合同；2.支付房租租金的
行政事业性收费票据；3.婚姻状况证
明；4.房屋产权登记部门查询的无房证
明。

租住商品住房。1.房屋租赁合同；2.
房东出具的租金缴纳证明；3.出租房的
房屋所有权证；4.婚姻状况证明；5.房屋
产权登记部门查询的无房证明。

职工与单位终止劳动关
系提取公积金需要哪些资料

需要提供：1.身份证；2.本人银行卡
或存折（中行、建行、工行储蓄卡）；3.
解除劳动关系证明或失业证。

退休提取住房公积金需
要哪些资料

需要提供：1.身份证；2.本人银行卡
或存折（中行、建行、工行储蓄卡）；3.
退休证或退休审批表。 王雪平
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本报讯（记者 张丽霞） 期望而
来，如期而至。12 月 18 日，建业壹
号城邦五期二批收官珍品 VIP 排号升
级活动火热开启。作为建业壹号城邦
的收官之作，在万众瞩目中，五期二

批终于揭开神秘面纱，五星级品质臻
品完美呈现。

当天上午不到 7 点钟，营销中心
便已爆满，寒冬依旧挡不住热情的购
房者，现场客户络绎不绝，会员们争

相等待认购。上午 8 点，排队交款的
客户在财务部门口排起长长的队伍，
经过两个小时紧张有序的“抢筹”，
建业壹号城邦五期二批 VIP 排号已达
近200组。

据了解，排号当天，为了回馈
新老业主，项目特别准备了多重特
惠敬献准业主。一位姓李的阿姨对
记者讲，她早上 5 点就从家里出来赶
来排队了，就是为了给儿子排个靠
前 的 号 以 便 日 后 可 以 优 先 选 择 房
源。在壹号城邦的排号现场，一位
刚刚排到号的刘先生告诉记者，他
是漯河建业的忠实粉丝，从早期的
森林半岛，到如今的壹号城邦，他
和家人一直紧紧跟随。之前给父母
在 壹 号 城 邦 的 三 期 买 了 一 套 两 居
室，父母住得很满意也很舒心，为
了方便照顾老人，他决定在五期再
订一套三居室，一家人都搬过来居
住，生活会更方便。而且，听置业
顾问讲，五期不仅仅是收官之作，
更是升级之作。更低的密度，更高
的绿化率，更健康的生态环境，这
是作为业主最在乎的点滴改变。最
后，刘先生还不忘告诉记者，这是
他们家的最后一套房，相信选这里
应该没有错。

作为漯河建业壹号城邦的收官之
作，壹号城邦五期将全力以赴打造淞
江新区的“精心之作、经典之作、品
质之作、品牌之作、荣誉之作”，为
百姓带来更加高品质的人居生活。在
采访中，记者了解到，壹号城邦的热
销绝非偶然，更不单是因为是壹号城
邦的收官作品。项目入市 7 年来，
10000 余名业主的信赖选择才是最好
的佐证。建业壹号城邦作为我市沙北
会展中心旁的铂金区位，紧临国际会
展中心、10万平方米市民广场、丹尼
斯百货，小哈佛国际幼儿园、漯河高
中等环伺，配套资源丰富。项目以
ARTDECO风格、法式皇家古典园林
景观名闻沙澧，五期作为收官巨献，
建业更斥资近千万打造生态城邦、运
动城邦、健康城邦，12%建筑密度、
2.4容积率、46%绿化率以及升级配套
社区绿荫浪漫步道、运动健身广场、
雾森系统等，都只为业主健康幸福生
活。

此外，时值圣诞佳节来临，建业
壹号城邦特推出萌宠消消乐赢大奖的
惊喜活动，大波萌宠及 iphone7 等大
奖现场领取，也请有兴趣的市民关注
建业壹号城邦官方微信公众号“大话
沙澧”参与游戏活动。

建业·壹号城邦五期二批

VIP排号活动火热开启

建业壹号城邦排号现场。 本报记者 张丽霞 摄

大讲堂现场。 本报记者 张丽霞 摄

选房现场。 本报记者 张丽霞 摄


