
本报讯（记者 高海波） 4月7日，市
公共资源交易中心举行“阳光交易”媒
体开放日活动，全市各新闻媒体的记者
齐聚一堂，共同走进市公共资源交易中
心，了解我市公共资源交易开展情况，
解开公共资源交易过程中的神秘面纱。

据市公共资源交易中心负责人介
绍，我市公共资源交易中心是根据国务
院办公厅有关文件的要求，经市政府常
务会议研究，由市建设工程交易中心交
易平台承担市公共资源交易过渡性服务

平台的职能，为全市工程建设项目招投
标、政府采购、国有产权交易、土地使
用权和矿业权出让等公共资源交易提供
公开透明的服务。

为了履行好市级公共资源交易服务
平台的职能，市建设工程交易中心不等
不靠，自筹资金，于2016年7月20日按
时完成了与省级公共资源交易服务平台
的数据连接，于 8 月 14 日正式挂牌运
行。在整个筹建过程中，市公共资源交
易中心运用“互联网+”思维，利用电子

信息技术、云计算、
大数据等技术手段，
对原有的公共资源交
易系统进行全面升级
改造，首先完成了电
子交易、公共服务、
行政监督三大平台与

省级公共资源交易服务平台的链接和数
据交换升级改造。其次开发了全市工程
建设、政府采购、国土资源交易项目从
网上公告、网上报名、网上开评标、网
上评委抽取、评标结果公示等全程电子
化交易系统。再三稳步推进招投标行政
监管由现场监督转化为远程在线监督与
管理，实现对招标项目的事前、事中、
事后监督管理，三大平台完全分离。最
后完成了从“市县分离”到“市县一
体”的转型升级，为实现全市公共资源
交易“一张网络覆盖、一套交易流程、
一个规则主导”的“互联网+交易+监
管”的新模式奠定了基础。

为了让公共资源交易更加公平、
公正、公开，让公共资源交易在阳光
下运行，除了系统开发，市公共资源
交易中心新启用的办公地点总共安装

了 127 个高清球形摄像头和众多的拾音
设备。封闭式专家抽取设备，抽取的
专家名单一出来就是封闭好的，市建
设工程交易中心的工作人员也不能知
道。专家进入评标区，安全电子扫描
门将专家身上所有的电子设备全部留
下来，放置在储物柜里。变声电话让
咨询的投标人根本无法知道是哪位专
家在解答疑难。专家开会、用餐、休
息的房间有摄像头，连卫生间里也有
拾音设备。这些装备让所有的猫腻在
这里都不能存在。

2016 年，市公共资源交易中心受理
的交易工程建设项目308宗，交易额达到
38.3亿元。在今年，市公共资源交易中心
将逐步推进交易全程电子化，真正实现
李克强总理说的“网上全公开，网下无
交易”。

让交易更阳光更透明
市公共资源交易中心举行“阳光交易”媒体开放日活动

中国体育彩票国家公益彩票

当前，创新、创业是一种潮流，有些
投机者乘机打着创新、创业的幌子，偷换
概念，蒙骗百姓，非法牟利。

“2015年3月，我成为南京一家网络
科技有限公司的会员，代理销售洗衣液、
尿片等日化用品。”作为公司发展会员最
多的传销参与者、犯罪嫌疑人陈某讲述：

“公司有实体商品，也没有限制人身自
由，没想到自己还是传销。”

陈某口中的公司是犯罪嫌疑人马某
2013年2月注册成立的，销售已经注册成
功的“好老婆”贴牌商品，该公司在全国

范围内有7000余家实体店面。
销售实体商品只是一个幌子。他们的

产品只是找广东、浙江等地的工厂生产，
产品质量根本无法保证。公司商品卖出去
的不多，基本上是自己用或者身边的朋友
或亲人使用。2015年2月，马某开发设计
了“好老婆”网络平台，以注册会员代理
销售“好老婆”产品为名，实质上该平台
通过缴纳会员费注册成为会员，同时按照
发展会员数量设立奖励制度以此鼓励“拉
人头”，形成明确的层级，本质上属于法
律明令禁止的传销违法活动。

陈某不仅是涉案公司的会员，还是瑞
昌地区的区域代理。“要想成为公司会
员，只能通过区域代理在公司网站进行注
册。新人成为会员需要交纳 1500 元会员
费，同时提供身份证号和银行卡号、一次
性预充值1500元成为终身会员代理商。”

“由于成为会员的门槛比较低，即使
亏了，‘投资者’也不会心疼，再加上高
返利的诱惑，注册会员发展很快。”办案
民警告诉笔者，快速发展还与奖励制度有
关，包括见点奖、层级奖、对碰奖、审核
奖等。“比如，见点奖，是按下线会员的

人头数算，每个会员 10 元，仅限于 20 层
以内，在20层以内如果下线会员数达150
人以上，就一直拿到加入会员时交纳的
1500元为止。”

不同于传统传销，新型网络传销具
有更强的迷惑性，特别是新型传销改变
了传统传销在固定场所进行人工宣讲洗
脑的模式，采取线上线下相结合的方式
发展会员，发展更为迅速，跨地域性特
点明显，给公安机关防范打击带来一定
难度。

据《人民日报》

名为卖产品 实为搞传销

“宣称月息0.99%，很可能
就是个坑，实际年化利率可能
达到 40%，已经是高利贷了”。
专家提醒，要警惕部分校园贷
平台虚假宣传，不要被低息或
者零利率诱惑。

警惕一：宣称零利率
实际收取高额费用

据相关调查报告显示，超
过 60%的学生申请校园贷是用
于购物、娱乐、交际，违规校
园贷机构利用学生盲从的消费
和懵懂的借贷心理进行诱骗是
校园贷乱象丛生的一大主因。

校园贷潜藏着一些风险，
如有些平台通过虚假宣传，如
零首付、零利率等，实际上却
收取各种名目的手续费，此
外，还有故意隐瞒借款利率，
或者期限等。

有投诉称申请 2000 元借
款，签了合同拿到钱才发现期
限只有一个星期，而高达 30%
的利息并非年化利息，而是周
息，也就是说一周后就要还本
息共2600元。

还有部分平台宣称分期月
息低至0.99%，殊不知等额本息
还款后，算下来实际年化利率
高达40%。

据了解，有大学生曾向某
校园贷平台借了 10000 元， 分
12 期还款。实际上，每个月的
利息并非99元。由于借款平台
要先扣除2000元服务费，该借

款人拿到手就只有8000元， 而
还款单显示每月要还款 932.33
元 。 12 个 月 实 际 要 还 11187
元，其中实际利息就达 3187
元，如此一算，实际年化利息
近40%。

警惕二：宣称零抵押
却要个人隐私作担保

部分平台宣称零抵押，却
要求提供身份证、学生证，甚
至“裸条”等个人隐私，个人
信息已面临泄露风险，甚至导
致身陷骗局，蒙受巨大精神和
财产损失。

此前有报道称，“95后”女
生小于 （化名） 向多个校园贷
平台借款本金30万元，部分提
供 “ 裸 条 ”（也 叫 “ 裸 条 放
款”，即进行借款时，以借款人
手持身份证的裸体照片替代借
条） 担保。事后，利滚利，小
于要偿还借贷平台总计本息达
50 万元。相关借贷“裸条”被
发至网络。

身份证等个人信息不能随
便帮别人贷款。有的同学碍于
人情关系、受骗“兼职”等原
因，用自己的身份证替别人办
理贷款。这种行为风险很高，
一旦对方无力还款，剩余的债
务就将由“被”办理人独自承
担。现实中，甚至出现一些不
法分子利用网贷平台的审核漏
洞，盗用多名学生身份信息办
理贷款的情形。 据人民网

警惕部分校园贷虚假宣传
宣称月息0.99% 实际年息达40%

为认真贯彻落实中原银行
关于开展机关工作作风整治和
效能提升活动的精神和要求，
进一步加强作风建设，全面提
升中原银行漯河分行机关服务
基层的意识和水平，转变工作
作风，提升工作效能， 近日，
中原银行漯河分行结合自身实
际情况，稳步推进机关工作作
风整治和效能提升活动。

初步制订活动实施方案，
细化活动任务分解表。为务求
活动实效，中原银行漯河分行
办公室根据总行相关要求，结
合中原银行漯河分行实际工作
情况，初步制订具体的活动实
施方案，明确活动目的，细化
活动措施，确保活动效果，做
到有的放矢、有据可依。

成立活动督导小组，开展
工作作风检查。根据该行制订
的相关制度规定，该行成立了

由分行办公室、人力资源部、
监察保卫部组成的督导小组，3
月份先后两次对该行机关整体
工作作风和劳动纪律情况进行
全面检查，通过现场督导和调
取监控资料的方法和措施，遏
制了部分员工工作作风涣散的
现象，有效强化了员工的纪律
意识、责任意识、大局意识，
切实提升了工作质量和效率。

建立长效机制，确保持续
提升。为延伸作风整治和效能
提升触角，该行正在引入专业
的管理咨询机构，拟对分行管
理体系、架构、流程进行系统
诊断，持续优化管理体系，专
项提升管理效能，建立作风整
治和效能提升长效机制，建设
服务型、效率型、创新型、廉
洁型机关，逐步形成“二线为
一线服务、全行为客户服务”
的良好风气。 王克辉

中原银行漯河分行

整治作风提效能

为梦想，我们拼尽全力。
为梦想，我们永不放弃。为梦
想，我们时刻准备。

有梦想就要去追，不管它
多么遥远，多么困难，只要相
信自己。坚持自己的梦想，相
信终有一天梦想会成真。与其
每天生活在悔恨之中，不如每
天生活在拼搏之中。从现在
起，带着梦想出发，带着梦想
起航，带着梦想飞跃，让梦想
找到那个真正的你……而你会
在遥远的未来迎接梦想，梦想
是属于你的，更属于坚持的每
一个人。

因为热爱，所以坚持。梦
想还是要有的，万一实现了
呢？“中国竞彩”微信订阅号，
为答谢每一位坚守“中国竞
彩”的用户，4月10日至5月7
日，“中国竞彩”为你准备了

“竞彩普及日 好礼‘码’上
来”活动，购票就有礼品相
送。

参与方式：
1.购买任意金额、玩法竞彩

足球、篮球彩票，关注“中国
竞彩”微信订阅号即可参与。

2.进入活动页面，输入竞彩
票面上方的前四段编码即可获
得一次抽奖机会，每人每日限3
次。

3.每张竞彩票编码限抽奖一
次，重复输入无效。

4.用户抽中实物奖品，须根
据页面提示填写相应用户信
息。电子券中奖者可在个人中
奖记录中查看电子券密码。

奖品设置：
一等奖：华为 mate8 手机

（5部）
二等奖：小米 5 手机 （20

部）
三 等 奖 ： 正 品 足 球 球 衣

（100件）
四等奖：竞彩 T 恤 （200

件）
五 等 奖 ： 5 元 京 东 E 卡

（60000张）
活 动 如 有 疑 问 发 微 信 至

“中国竞彩”订阅号或拨打热线
40086-95086，工作人员将及时
解答。

本活动最终解释权归“中
国竞彩”微信订阅号所有。

河体

中国竞彩 只为延续梦想
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本报讯 （记者 高海波） 记者从市
建委获悉，今年全市城建重点工程已
陆续开工，截至 4 月 10 日，已有 8 项
全市城建重点工程项目开工建设。

据市建委有关负责人介绍，今年
全市城建重点工程项目以 2 月 15 日开
工的黄河路与嵩山路交叉口转盘改造
项目为起点，此项目拉开了今年城建
重点工程的序幕。同时，黄河路和嵩
山路交叉口转盘改造项目为全年城建
重点工程项目确立了“保通行、保环

保、保进度、保质量”的“四保”标
准，在城建工程项目施工组织、施工
方式上大胆创新，精心实施，为全市
城建重点工程项目树立了施工标杆。

据这位负责人介绍，目前，黄河
路与嵩山路交叉口转盘改造项目已接
近尾声，其他城建重点工程项目已陆
续动工建设。这些项目包括：人民路
改 造 工 程 （文 化 路 至 京 广 铁 路 东 出
口），此项工程合同工期为 90 天，施
工方式为半幅施工、半幅通行。双汇

路改造工程 （解放路至金山路），此项
工程合同工期为 70 天，施工方式为半
幅施工、半幅通行。交通北路大修改
造工程 （黄河路至淞江路），此项工程
合同工期为 70 天，施工方式为半幅施
工、半幅通行。同时开工建设的还有
海河路人行道改造工程 （崂山路至黄
山路）、泰山路人行道改造工程 （辽河
路至淞江路）、五一路人行道改造工程
（人民路至湘江路）、黄山路人行道改
造工程 （黄河路至沙北路）。这位负责

人表示，上述这四条人行道改造工程
已经全部开工，预计于今年 5 月中旬
前后基本完工。

市建委党组书记、主任姚云华在
全市建设工作会议上要求，市建委是
全 市 城 建 重 点 工 程 项 目 建 设 的 主 力
军，在城建项目施工过程中，必须严
格按照“四保”标准，施工时要做到
五个“最”：扰民最少、影响交通最
小、扬尘措施落实最好、工程质量最
优、建设速度最快。

今年全市城建重点工程陆续开工

为巩固国家卫生城市创建成果，进一步改善社区居民生活环境，近日，市财政局
志愿者服务队在源汇区顺河街社区开展环境卫生志愿服务活动。 卓 宝 摄

车主为车辆投保时，一般需按新车
购置价支付保费，而发生事故造成损失
后，有的保险公司却只按事发时车辆

“实际价值”进行赔偿。这种“高保低
赔”的情况，已成为汽车保险领域的潜
行规。

“消费者应该‘吃透’新车购置
价，避免‘高保低赔’现象发生。”专
家指出，所谓“高保低赔”是指保险人
在承保汽车车损险时，不管保险标的是
新车还是旧车，一律按新车购置价核定
保险费率和保险金额，在车辆发生实际
全损时，则按保险事故发生时被保险机
动车的实际价值计算赔偿，即新车购置
价减去折旧金额后的价格确定赔偿金
额。

针对市场乱象，中国保监会于2016
年发布了《关于商业车险条款费率管理
制度改革试点全国推广有关问题的通
知》，这意味着商业车险改革试点正式
推广到全国范围。改革后，商业车险车
损险保障金额与新车购置价脱钩，与汽
车实际价值更加匹配，改变了改革前新
车、旧车均统一按照新车购置价确定保
险金额和计算保费的问题。

一般消费者难以理解保险合同中有
关规定的区别、差异和选择保险背后的
不确定因素。投保人在签订保险合同
前，须认真审阅保险条款，不明确之处
须及时与保险公司沟通，以便切实维护
自身利益。

据人民网

“高保低赔”成车险领域行规
专家支招咋避陷阱

随着越来越多农民进城务工，大量留
守妇女该如何自谋生计？48岁的刘凤枝通
过舞阳县妇联组织开展的月嫂培训，从一
个普通的农村妇女“摇身一变”成为一名
高收入的月嫂。月嫂培训改变了她的生
活，也改变了吴城、保和、九街、姜店等
乡镇一些农村妇女的人生。

吴城镇坡刘村的刘凤枝是一名典型的
家庭主妇，结婚20多年来，她每天围着锅
台转，照顾老人，抚养孩子，从没有离开
过家。在谁当家的问题上，丈夫认为谁挣
钱谁当家，刘凤枝从没外出工作过，也没
为家里挣过一分钱。在丈夫眼中，她一点
功劳都没有。这让刘凤枝感到十分委屈，
虽然她没有工作过，但为家庭的付出却并
不比丈夫少。为了得到丈夫的尊重和认

可，刘凤枝萌生了打工的念头，心想一定
要挣回来钱让丈夫刮目相看。由于年龄
大，又没有文化，刘凤枝一直没找到合适
的工作。直到2016年7月，听到舞阳县妇
联和河南宝贝伴侣公司联合开展月嫂培训
的消息，刘凤枝就主动找妇联了解情况。
没多想，她立即报了名，并借钱参加了培
训班。

最开始，刘凤枝不知道自己一把年纪
了能不能学好护理，更担心到客户家里做
不好会被辞退。结束三天的初级培训后，
刘凤枝和同期的姐妹们被一同送到郑州进
行系统学习。在学习过程中，老师手把手
教，然后让她们练，一遍不会，练两遍，
两遍练不会就继续练。慢慢地，刘凤枝掌
握了很多专业知识、技能和技巧，心里有

底了，对胜任月嫂这份工作也有信心了。
后来，刘凤枝被安排到郑州大桥产科医院
实习，通过考核，她顺利领到了结业证
书，成为一名合格的月嫂。

在妇联和月嫂公司的帮助下，刘凤枝
开始接单上户。因为受过专业培训，刘凤
枝做起活来很是顺手，并且还可以给客户
提出一些非常专业的建议和意见，凭着亲
和的服务态度、专业的护理技能，她很快
就获得了客户的认可和信赖。这让刘凤枝
油然而生一股成就
感，也让她找到了
自己的人生价值。

刚入行时由于
经验少，她的月收
入在3000元～4000

元左右。转眼间，从事月嫂工作已经半年
多了，刘凤枝从一个没有一技之长的普通
农村妇女，成长为一名具有熟练护理技能
的月嫂，她对自己更有信心了，挣的钱也
更多了，家庭地位也提高了，现在接的单
子都在7000元以上。她逢人总说，是县妇
联为她们这些农村妇女搭建了脱贫致富的
平台，她一定会好好珍惜机会，争取做一
名金牌月嫂，为自己争气，为舞阳的月嫂
姐妹们争气。 整 理: 张松娜

学习一技之长 实现自我价值
——“舞阳巧媳妇 巧手织富路”系列报道之三


