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当雾霾袭来当雾霾袭来，，当冬天凛冽的寒风刺骨……当冬天凛冽的寒风刺骨……
温暖的海洋风情气候温暖的海洋风情气候，，吸引着久居内陆的我们吸引着久居内陆的我们
向往向往、、追求追求。。

在钢筋水泥丛在钢筋水泥丛林中行走的我们林中行走的我们，，疲惫于现疲惫于现
代都市生活代都市生活，，却苦于找不到释放却苦于找不到释放、、休闲的出休闲的出
口口。。可不可以有一处居所可不可以有一处居所，，帮我们找到心灵的帮我们找到心灵的
归宿归宿？？可不可以有一个可不可以有一个空间空间，，帮我们回归自然帮我们回归自然？？

每周二每周二《《漯河日报漯河日报··家周刊家周刊》》——““海南海南
置业季置业季”，”，将专题介绍由漯河日报匠心打造的将专题介绍由漯河日报匠心打造的
养生海南置业项目长岛蓝湾养生海南置业项目长岛蓝湾，，敬请关注敬请关注！！

面朝大海面朝大海，，春暖花开春暖花开，，亲爱的你和我们一亲爱的你和我们一
起向着梦想出发吧起向着梦想出发吧！！

梦想体验热线梦想体验热线：：1850395077718503950777

4545万元起万元起 置业海南置业海南
专为漯河人定制的海南度假投资新模式专为漯河人定制的海南度假投资新模式
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第八第八号购房警示号购房警示
（（88月月11日发布日发布））

根据 《中华人民共和国
城市房地产管理法》和《商
品房销售管理办法》 规定，
以下房地产开发项目未取得
“商品房预售许可证”，禁止
销售：

1.位于淞江路与青山路
交叉口西南角的“漯河食品
批发交易市场”。

2.位于嵩山路北段路西的
“联合一百世贸中心”（世豪公
馆）。

3.位于柳江路与五一路交
叉口的“蓝湖小区”。

4.位于泰山路南段西侧的
“漯河开源大唐凤凰府”。

5.位于人民路与五一路交
叉口的“锦华·国际”（精英
名座） 1#、2#楼。

6.位于黄河路与邙山路交
叉口的“金涵花园”。

7.位于 107 国道沙河桥北
的“水畔城邦”。

8.位于人民路与燕山路交
叉口的“万盛香槟国际”8#
楼。

9.位于嵩山东路的“漯商
国际大厦”。

10.位于汉江路西段的“阳
光 福 园 ” 5#、 6#、 7#、 8#、
9#、 10#、 11#、 12#、 13#、
15#、 16#、 17#、 18#、 19#、
20#、21#、22#、23#、24#楼。

11.位于市东方大市场中段
路 南 的 “ 六 合 世 家 ” 23#、
25#、26#、27#、28#、29#楼。

12.位于黄河路东段黄河桥
东路北的“金色龙湾”三期。

13.位于泰山路与人民路交
叉口向东 200米路南的“漯河
世界贸易中心”。

14.位 于 107 国 道 路 西 ，
241 省道路北 （阴阳赵路口）
的“天福·泊悦城”7#、8#、
9#、10#、11#楼。

15.位于淞江路与白云山大
道交叉口东北角的“苹果时
光”。

16.位于黄河路与解放路交
叉口的“沙河壹号”。

17.位于人民路与中山路交
叉口的“正邦·金运花园”
1#、2#、5#、6#、7#、8#、9#
楼。

18.位于黄河路与韶山路交
叉口的“忆江南”（江上风）。

19.位于 107国道与 241省
道交叉口西南角的“天悦城”。

20.位于柳江路与经二路交
会处（福祥工业园）的“福祥
阳 光 城 ” 29#、 30#、 31#、
32#、33#楼。

21.位于人民路南侧，京广

街东侧（烟厂西隔壁）的“超
强·尚苑”小区。

22.位于柳江路与 107国道
交叉口的“品尚峰汇”（深圳
中德宝汽车城项目） 2#、4#、
5#、6#楼。

23.位于燕山路中段的“旭
峰佳苑”1#楼。

24.位于滨河路与民生街交
叉口的“华东·温哥华”（滨
河花园） 1#楼14~30层。

25.位于淞江路与金山路交
叉口西南角的“华东森林湖”
A22#、A23#、A35#（别墅）。

26.位于人民路与燕山路交
叉口东的“东方·罗曼城”
（百合春天） 2#、3#、5#楼。

27.位于人民路东段北侧
（翟庄） 的“红太阳·平安家
园”小区。

28.位于淞江路与井冈山路
交叉口北的“宏景新城”。

29.位于牡丹江路与太行山
路交会处的“泰华·领寓”。

30.位于黄河路东段沙河桥
东路南的“康桥水岸”二期
1#、 2#、 3#、 5#、 6#、 13#、
15#、16#楼。

31.位于滦河路与中山路交
叉口的“亿博·翰林汇”17#
楼。

32.位于人民路与阳山路交
叉口“东城国际布鲁斯”。

33.位于辽河路与嵩山路交
会处的“恒润城市广场”。

34.位于龙江路与白云山大
道交叉口西南角的“曦城首
座”。

35.位于滨河路东段路南的
“光明水岸花园”2#楼。

36.位于漓江路中段路南的
“鼎盛新苑”。

37.位于汉江路与太行山路
交叉口向西 200米的“永信·
伯爵山”15#、16#楼。

38.位于黄河路与崂山路交
会处东南侧的“金色华府君
苑”2#、6#、7#楼。

39.位于郾城区淞江路中段
（涵洞东路南）的“檀溪谷”。

40.位于黄河路与中山路交
叉口东南角的“泰威·中央公
园”29#、30#、31#楼。

温馨提示：1.选房先看
预售证； 2. 合同网上来签
订；3.首付缴纳到专户 （预
售资金监管专用账户）；4.验
房索要两个书；5.购房警示
常关注。未取得《商品房预
售许可证》的房屋，请不要
购买或缴纳任何性质的预订
金。市房产监察支队投诉电
话 ： 3105222， 24 小 时 热
线：15503956013。

扫描二维码，即可获
取 警 示 信 息 ， 登 录 网 页 ：
http://www.lhfdc.gov.cn/xzzf.
asp，查看更多内容。

■本报记者 刘 丹
阳光海滩一直是众多久居内陆人们

心中的梦想之地，能在海边拥有一套房
子度假、养老，更成为市民向往已久的
事情。本报牵手海南名角实业共同组织
的双飞往返海南看房团精选海南临高一
线海景优质项目，三天两晚双飞的旅
程，让您面对面详细了解项目的同时，
还能与碧海蓝天、阳光沙滩来一场深沉
的邂逅，本报也将倾力为您实现海南临
高无忧置业的愿望。报名电话 0395—
3515111、18503950777。

海南旅居需求强劲
购一线海景要趁早

今年，海景房市场热闹非凡。“我
们一直在海南租房，今年想买房子才突
然发现海南房价已经上涨了很多。我们
来新闻大厦，就是想了解一下海南还有
可以捡漏儿的便宜房子吗？海南的整体

环境都不错，主要是房价要在接受的范
围之内。”近日，一位来新闻大厦咨询
的张女士说。

来海南了才知道能大口呼吸是多么
舒适惬意，才知道在椰林漫步、拥抱
海浪沙滩是多么自由畅快，随着人们
生活水平的提高，许多人已不满足于
传统的旅游方式，而是会在时间允许
的情况下到一个环境优美的地方住一
段时间，细细品味这一地区的文化地
理风情，让身心真正放松下来。而在
国际旅游岛的海南，长期租房面临着
高昂的费用，特别是在旅游旺季，不
仅贵，更是一房难求，更主要的是，
我们北方人的饮食习惯，如果有一套
自己的房子，哪怕很小，在你带着孩
子、父母去游玩的过程中，可以让他
们喝上一碗热气腾腾的粥，而且再也
没有订酒店的麻烦了。

“异地置业=沿海置业”，沿海置
业，如今正逐渐融入城市生活的方方

面面。2017 年国家海洋局印发 《海岸
线保护与利用管理办法》，提出建立
自然岸线保有率控制制度，到 2020 年
全国自然岸线保有率不低于 35%。《海
岸线保护与利用管理办法》 的出台，
意味着我国宜居海岸线的珍稀价值愈
发凸显，未来海景房的获批开发将难
上加难。现在你买到的每一套未来都
将成为绝版，升值潜力可想而知。

跟着党报置业
度假、养老、投资都稳妥

从前几次成功发起的看房团，以及
近期在与不少读者的交流过程中，记者
发现我们异地置业的读者需求基本分为
两类：一是投资；二是自住，度假居住
或者养老长期居住。

本报作为漯河权威媒体，在开启看
房团之前，早已严格筛选当地正规项
目，开发商信誉有保证、五证齐全，确

保为读者搭建安全购房通道，读者不但
拥有优先选房权，还有低于售楼部现场
的实在价格。

与本报合作的长岛蓝湾项目因其
一线临海的黄金地理位置、四季如
春的气候、一级的空气指数等优势
备受我市购房者青睐。该楼盘位于
临高县境内，交通十分便利。项目
占据临高角，拥双湾而座，内部配
有 全 海 南 最 大 的 7200 平 方 米 泳 池 ，
更有 4 万平方米的海岸线，海湾沙滩
车、摩托艇等设施配套让滨海生活
更加丰富。

洁净的海湾、宜人的气候、得天独
厚的旅游资源和良好的升值空间，这些
都构成了对内陆地区置业者的“诱
惑”。还等什么，致电本报房地产部
吧，帮您实现海南无忧置业的买房规划
以及优质项目靠谱推荐的愿望，想了解
的 亲 敬 请 致 电 ： 0395—3515111，
18503950777。

缤纷海岛生活由此开启缤纷海岛生活由此开启

8月17日上午，市住房公积金管理中心组织志愿者到老街街道滨
西社区冶金厂家属院，开展“创文”知识宣传志愿服务活动，共发
放各类“创文”宣传资料1500多份，赠送“创文”知识小礼品1000
余份。 孟昱良奇 摄

另眼看楼市

■郭睿新
上周四，有关漯河西城区与碧桂园签

约的消息迅速扩散，看得出，对房地产企
业较为了解的市民对碧桂园的到来是充满
期待的。为何人们如此期待？带着这个问
题，今天我们来一起探讨一二。

在河南，近些年来，碧桂园先后进驻
周口、洛阳、焦作、开封、新乡等城市，
在进驻、开发过程中，有力地带动了当地
土地升值，提供了就业，改善了当地投资
环境，增加了税收，并拉动区域经济发
展，形成具有较强辐射力的商业圈。大而
言之，这在一定程度上推进着中国城镇化
进程；小而言之，它也直接提升了三、四
线城市老百姓对品质生活的期许标准，也
间接地改变了当地本土房地产企业的开发
理念。

目前，我国城镇化大潮汹涌，各地争
相拓展城市的边界。笔者认为，从外部环
境看，多数三、四线城市的本土中小开发
商难有大的发展，而品牌房企则迎来跨越
式发展的良机，双方存在合作基础；从内
部环境看，中小开发商有土地，但面临资

金、管理、团队的瓶颈，大型房企具有这
些方面的优势，却急需优质土地和项目，
双方合作的需求显而易见。

在三、四线城市争霸，有三个层次
的竞争：第一个层次是实用主义的，核心
在于产品本身的使用功能。第二个层次是
虚荣主义的，核心在于满足客户的炫耀心
理；第三个层次则是经济主义的，核心
在于性价比。所以要想在三、四线城市
立足，不论是品牌开发企业还是本土开
发商，都必须打通这三个层次，建立自
己的综合竞争力。

首先，实用主义：三、四线城市缺的
是“好房子”，满足更多功能需求是关
键。三、四线城市的家庭大多不是没有房
子，而是没有“好房子”。你如果造一些
和他们之前的老房子差不多的“刚需”
房，没有多少人会买。所以，开发商的最
佳选择，是真正了解当地需求和市场空
白，解决产品实用问题，填补空白。在面
积上，一步到位虽好，但还要考虑总价因
素。面积之外就是品质，要努力创造出更
加舒适的生活居住环境，满足三、四线城

市居民更加人性化、本土化的居住需求。
此外还要特别注意总价的问题，因为三、
四线城市客户对价格极度敏感，他们会因
为单价上涨，购买力有限，从而改变自己
的户型偏好。如果当地的楼盘户型、定位
已经做得比较好了，你还有什么突破点
呢？笔者认为，这个时候就要进入第二个
层次的竞争：虚荣主义。

满足人的生活需求，只不过是满足了
需求的低层次，更高层次的需求是心理上
的。利用三、四线城市购房者的“虚荣
心”，满足他们的炫耀心理，在成本上消
耗不大，却一下子就给自己的项目开辟出
无数条“生路”。三、四线城市，环境是
痛点，而很多三、四线项目的小区园林绿
化往往不够好。如果能够做到园林和售楼
处、示范区同步开放，花园般的园林设计
让很多人愿意驻足拍照，项目变身“热门
旅游景点”，成为业主或者准业主“炫耀
的资本”，也会产生好的口碑，形成良好
的品牌价值和市场竞争力。

最后一个层次的竞争：经济主义也就
是性价比，拼的是综合实力。

两个项目，户型、景观等方面都差距
不大，消费者会选择谁？当然是性价比高
的那家。性价比是一种感觉，而要想影响
这种感觉，得靠具体的数字，也得靠品牌
宣传，这是一种综合实力。在同等质量、
同等价格下，大品牌会让消费者觉得性价
比更高，这也是不少品牌房企进驻三、四
线城市制胜的秘密之一。当然，对于本土
开发企业来说，如果能够以更接近本土风
俗，能够将产品标准化、成本控制具体量
化、提高性价比，同样也能靠实力来说
话。

总而言之，随着中国城市化进程的
继续深入，一、二线城市潜力新区及
三、四线城市正在成为未来中国经济增
长的新引擎，无论是普通老百姓还是这
些地区的本土开发企业，都在这股新的
发展大潮中有所期待并被改变。作为本
土开发企业，只要你更懂得本地，只要
你更贴近购房者的真实居住需要，也一
样会走出一条属于本地特色的独特发展
之路。当然，前提是你必须要足够负
责、足够认真和足够努力。

由碧桂园入驻我市所想到的


