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漯河市3月份十大创业精英（一）

赵丽秋是漯河餐饮界名人，从业近
20年，经她手火起来的饭店有很多。然
而，在感知社会养老诸多问题后，开始
投身社区养老服务行业。如今，赵丽秋
和几位志同道合的朋友（邱新会、李素
娥、刘玉婷、薛海亮、李宁、郭子源）共同
发起创办的第一个日间照料中心——
海河社区日间照料中心已于去年年底
交付使用。

投身日间照料

当儿女不在身边时，居家老人想要
订餐、洗澡、聊天时没人陪伴怎么办？
如今，在黄山路阳光世纪苑小区，新成

立的海河社区日间照料中心就能让老
人在家门口享受到生活照料、康复理
疗、文化娱乐等专业服务。

走进海河社区日间照料中心，记者
就被小院清新自然的环境所吸引。负
责人赵丽秋告诉记者，“百善孝为先。
近年来，身边有很多年轻人因为工作忙，
白天没有时间陪伴老人。为了让老年人
在白天老有所乐，就和朋友一起策划了
几个月，建成了这个日间照料中心。

谈起创办日间照料中心的原因，赵
丽秋告诉记者，在饭店时，一些顾客常
问她能否为老人量身订制营养餐，还有
顾客要求将配餐送到家中。于是，赵丽

秋便有了在社区开办日间照料中心的
想法。为了解决老人洗澡难题，她还在
照料中心设置了无障碍洗浴区。

让老人乐享晚年

日间照料中心设有书画室、棋牌
室、图书室、康复大厅等，有社工专门
负责照料老年人的日间生活。在认知
症训练室，记者看到里面摆放着整洁
的茶具。据介绍，这里会有专门的医
生为有认知障碍的老人进行提前干
预，以延缓他们病情的发展。

“这里每天都会开展各类有益于
身心健康的娱乐活动，像书法、绘画、
棋牌、唱歌、跳舞等。还会为老人举
办生日聚会，尽量扩大老人的生活半
径，丰富老人的社交圈子。”赵丽秋
说，这些活动能够消除老人的不良情
绪及孤独感，让老人乐享晚年。

记者还看到，在多功能厅的展示
架上摆着五常大米、玉米胚芽油、一
加一面粉等食材。赵丽秋告诉记者，
这些都是为老人们精心选择的，因为
不少老人患有高血压、糖尿病等疾
病，所以他们会根据老人的健康情
况去合理安排膳食。

“目前已经有几十位老人报名
了，我们也为他们建立了健康档案。”
赵丽秋说，“五一”假期结束后，报过
名的老人就可以到这里享受属于自
己的老年生活了。

王华锋，郾城区孟庙镇八里村人，
白手起家，一路奋斗拼搏，终于让梦想
照进现实。他先后成立了漯河市天衡
机械有限公司（以下简称天衡机械）和
漯河新号湾电商产业园。“作为一个创
业者，作为一名共产党员，在实现了自
己的理想后，我想通过努力创造更多
的就业机会，为漯河留住更多的人才，
回馈养育我的家乡。”王华锋说。

天道酬勤 理想花开

王华锋言谈儒雅，行为举止温和

亲切，39岁的他从2000年毕业后就开
始创业。当年，他在向养殖户销售饲料
时发现了商机，开始销售小型饲料粉碎
机，从此迈入了机械行业。为了升级产
品，他花费数月时间研发出饲料粉碎混
合一体机，并投入生产和销售。2001
年，在孟庙镇八里村三间门面房内，王
华锋创立了漯河市孟庙八里机械厂。当
时企业生产规模小，请不起工人，他就
自己跑业务拉订单、制作产品、为客户
安装。

2007 年，王华锋在阿里巴巴开
办了自己的第一个电商店铺，正式
迈入了互联网销售行列。2010 年，
为了扩大销售，他组建了电商销售
团队。随后几年，他又把店铺开到
了多个平台，产品销往全国各地，
甚至走出国门，销量倍增。

2014 年，天衡机械正式注册成
立，主要开展国际进出口业务。天
衡机械的成立，意味着自主研发的
各类机械产品正式打入了国际市
场。2019年，漯河新号湾跨境电商
产业园成立，产业园可以为电商创
业者提供资金、技术、设备等支
持，目前已有 30 多家电商团队入
驻。

从小作坊到如今占地70亩的集团
公司，从一个人单打独斗到拥有一百
多名员工，王华锋一步一个脚印，为
企业打下了坚实的基础，用汗水浇开

了理想之花。

免费培训 助力创业

在新号湾电商产业园内，王华
锋会定期举办免费的电商培训活
动，为创业者实现梦想提供支持。
有一位多年在外工作的老乡，因家
庭原因回到漯河，但工作不如意，
做生意又赔本，后来接受了产业园
免费的电商培训后，回家开了一个
网店，每天都有几百元的收入。

“ 漯 河 发 展 离 不 开 人 才 支
撑，我希望通过努力，帮助更多
创业者，吸引他们在漯河发展，
也为一些面临困境的传统企业提
供更多发展的可能。”王华锋说，
2016 年，公司成立了“希望工程
天衡教育基金”，每年都会开展助
学活动。捐助活动中，有孩子为
我系红领巾，每次我都很感慨，
希望他们成才，为漯河的发展增
添更多力量。

“目前，我们正在打造电商物
流 园 ， 为 企 业 后 续 发 展 提 供 支
撑。”王华锋告诉记者，一路走
来，创业路上有苦也有甜，但他相
信天道酬勤，他愿意将自己的经验
分享给更多有创业梦想的人，为漯
河吸引、培养、留住更多优秀人
才，用责任和担当，为家乡的发展
添砖加瓦。

“我希望每个人都能住上健
康、生态的家。”踏足家装行业十几
年，漯河浩天装饰集团董事长张兵
的初心一直未改，他把整体家装理
念带入漯河，用工匠精神经营企
业，用极致贴心服务客户。

一颗匠人之心
不断完善企业管理

浩天装饰集团成立于2010年。
公司成立之初，就提出了整体家装的
理念，当时漯河的家装市场以“散装”
为主。张兵在创业之初经历了不少
挫折，由于他的坚持，浩天装饰渐渐
获得了客户的认可，浩天装饰的名气
在漯河家装行业越来越响亮，浩天装
饰“整装”的理念得到了越来越多客
户和同行的认可，浩天装饰也从原本
100多平方米的门面房，发展到拥有
2000多平方米店面和3000多平方米
仓库的大企业，员工人数从原来的6
人发展到近300人。

一个企业的内在品质与它的
创立者息息相关。张兵是一个信
奉标准的人，浩天装饰也和他一
样，有着系统的、专业的运行模式，
设计、施工、售后等每一个环节都
有严格的标准。在与客户签订合
同时，张兵要求“闭口合同零增

项”，客户只需付清合同上的钱款，
其他人不得以任何理由再向客户
要求加钱。在施工环节，张兵将工
程分为几个阶段，每个阶段完工
后，不仅公司的检验部门要去查
验，还会请客户进行打分，满分十
分，一旦客户的打分低于八分，就
会让施工人员进行修整，直到客户
满意，才进入下一个阶段。

“公司要整体运营，管理要深
入到每一个细节，经营企业就是要
面面俱到，不断完善。”张兵说。

一份真诚之心
为客户打造温馨之所

家装行业中，企业在原材料的
使用、施工方式的选择上，都有着
多种选择。为了确保施工和服务
质量，张兵放弃了省时省力的工程
分包模式，组建了自己的施工团
队，亲自代理了许多知名品牌的家
装产品，为客户提供一条龙服务。

“漆料选择具有‘蓝天使’环保标志
认证的，电线选择具有70年使用寿
命的，每一个都是经过精心考察、
对比过的。”张兵介绍，之所以精挑
细选，就是为了保证施工质量，为
了让客户的家更健康、更生态、更
实用。

每接到一份订单，张兵都要求
员工以装修自己新家的态度，站在
客户的角度去工作。在浩天装饰
的大门口，挂满了锦旗，这些都是
客户们送的，他们用自己的方式表达
着对浩天装饰的满意和赞赏。在近
日恢复营业后，有客户反映家中需要
修整，浩天装饰要求施工人员在做好
防疫措施后再上门服务，并为客户送
去了口罩。

良好的质量和服务，赢得了消
费者的信赖，虽然受到疫情的影
响，但浩天装饰今年的订单量仍然
与去年同期持平且略有增长。“这
些订单代表着客户对浩天装饰的
认可。”张兵说，经营企业要务实，
要踏实，他和他的团队会坚守承
诺，对消费者负责到底。

33岁的赵海旭是一位年轻的创
业者，2016年创办了河南海旭服饰
有限公司。从一个农村少年到年销
售额五六百万的企业老板，海旭服
饰这家用赵海旭名字命名的公司，
饱含着他的梦想和执着。他告诉记
者：“振兴民族品牌，让我们的品牌
走向国际，在世界舞台上大放异彩
是我一直以来的梦想。”

坚守创业梦想 一直在路上

海旭服饰是一家专门制作团
体标志服的企业。一年四季，只要
在公司，赵海旭都身穿印有“中国
海旭”字样的工装，在他看来，这既
是一种宣传，也是勉励。赵海旭家
在周口市商水县沟西村，2008年大
学毕业，当时读的是计算机专业，
因缘际会，他毕业后到漯河一家服
装厂做起了销售，从此踏入服装行
业。

赵海旭性格坚韧，工作起来拼
尽全力。2010年，他开始尝试自己
创业。2012年，他和所在公司的老
板成了合伙人。2016年，他注册了
海旭服饰，此后又开了分公司，有
了多家加盟店，公司制作的服装平
均每天售出上千件，销往全国各
地。

2020年春节，突如其来的新冠
肺炎疫情让很多行业陷入困窘，赵
海旭的公司也因此受到影响，但他
积极应对，充分利用互联网，将疫
情的影响降至最低。疫情期间，海
旭服饰利用原有的网上销售渠道
保持营业，并且开发了两个销售小
程序，扩大销售面，争取到了更多
的客户和订单。“这次疫情影响了
我们 10%到 20%的销售，现在基本
上已经恢复到疫情前的水平，甚至
订单比以前更多了。”赵海旭说。

一路披荆斩棘 辛劳并快乐着

创业的过程是艰辛的。创业
的前两年缺少客户、缺少资金，几
次赔本，为了继续自己的创业梦，
赵海旭空闲时就去做兼职，把做兼
职挣的钱补贴到生意上。“受到几
次比较大的打击后，我也想过放
弃，但总想着再试试，再坚持一下，
就这么一步步走过来了。”说起往
事，赵海旭有些动容。他告诉记
者，自己其实是一个不爱与陌生人
打交道的人，但创业初期，为了争
取更多的客户，他每天要走访五家
以上的公司。

为了更好地经营公司、服务
客户，多年来，赵海旭对服装款
式、面料、制作方法等都了如指
掌，看到一件衣服，他脑海中就会
浮现出这件衣服的适合人群、成
本价格、市场销售价格等信息，而
这些都源于他每天不间断地关注
行业信息和更新知识储备。“一个
经营者，当然要时刻关注行业动
向，抓住商机，适时调整经营策
略。”他说，“我每天要工作十几个
小时，但干自己喜欢的事，不管怎
么样，心里都高兴。”

“现在对我来说，只是一个开
端。我今年给自己定下了一个目
标，要在 40 岁之前，将公司的产值
增加到一个亿。”采访中，赵海旭告
诉记者，在创业的路上，他的大船
刚刚起航，他会朝着梦想的方向一
路劈波斩浪。

闫攀峰原本是一名IT男，在遭
遇职场瓶颈并面临家庭关系和亲
子教育的困顿时，他偶然间下载了
一个叫“樊登读书”的APP。通过听
樊登读书，他解开了很多日常生活
和工作中所遇到的困惑，也获得了
很多解决现实难题的方法。如今，

“听书”阅读的模式不仅让他成就
了自己的事业，也正在让更多的漯
河人爱上读书，从读书中受益。

读书APP蕴藏大能量

闫攀峰在一家科技公司从事网
络优化工作多年。因网络技术的日
新月异，随着年龄的增长，常感力不
从心，同时家庭关系和子女教育等
问题，也令他倍感困惑。2015年，他
在好友的推荐下，下载了“樊登读
书”APP，并花365元买了一年的会
员，闲时听一些自己喜欢的书。慢
慢地，通过听樊登读书，他在家庭、
事业和教育孩子等方面都受益匪
浅。

2017 年，闫攀峰决定辞职，在
漯河做“樊登读书”项目的推广运
营。“我希望更多人通过读书有所
收获，有所成长。”谈到创业的初
衷，闫攀峰说，如今，人们的生活节
奏越来越快，很多人想读书但面临

没有时间、不知道读什么书、读书
效率低等问题，而“樊登读书”APP
恰好解决了这些问题。

“樊登读书”是一个3000多万人
都在用的读书APP。樊登老师把一
本书中的精华内容整理出来，录制
成音频、视频、图文等，用户在1个小
时左右就能了解、汲取一本书的精
华。如今，在这个App里，由樊登解
读的书籍已有270多本，主要涵盖心
灵、管理、职场、家庭、人文、创业等
方面。

“通过听樊登老师读书，不仅
可以收获心灵的宁静，还可以解决
现实中的难题，比如怎么与孩子相
处、怎么与爱人相处、怎么把事业
做好等。”闫攀峰说。

“听书”成为新时尚

如今，闫攀峰在漯河推广“樊
登读书”APP已3年，“樊登读书”从
几乎无人知晓，到如今每年有4000
多名付费会员。同时，闫攀峰和广
大书友还举办了300多场读书和分
享活动，让 3 万多人从读书中受
益。如今，提起“樊登读书”，很多
人赞不绝口。

“我加入‘樊登读书’是在去年
年初，当时婚姻进入疲惫期，加上
孩子叛逆，感觉痛苦不堪。机缘巧
合下载了‘樊登读书’，听完樊登老
师的《亲密关系》，我泪流不止，感
觉就像在剖析自己的婚姻。后来，
我又听了《正念的奇迹》《好妈妈胜
过好老师》《正面管教》等书，学到
了很多经营婚姻和教育孩子的方
法。如今，我的眼界越来越宽，越
来越理性，家庭也越来越幸福。”一
名读者告诉记者，她自己也没想
到，带给她幸福的竟然是一个读书
APP。

“能够引起人们读书的兴趣，
能给大家的生活、工作带来改变，
是我们团队孜孜不倦的动力。”闫
攀峰说，他的目标是带动10万漯河
人爱上读书，为书香漯河贡献力
量。
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漯河浩天装饰工程有限公司 张兵 海旭服饰总经理 赵海旭 “樊登读书”漯河运营中心负责人
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