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创立河南“易企帮”商务咨询有
限公司，不仅是在完成刘玉可的创业
理想，也是在为创业路上充满疑惑的
创业者提供帮助。易企帮的服务范
围就是为企业提供各种咨询服务，致
力于打造助企、帮企的金字招牌，为
创业者提供全方位、多角度的服务。

以服务质量的提升 打造品牌

刘玉可给自己的公司命名为“易

企帮”，并在国家商标局成功注册，成
为行业中位数不多的、拥有独立服务
品牌的企业，易企帮包含帮助企业容
易发展之意，也有人生旅途中的所有
遇见者在一起互相帮助含义。易企
帮可为企业提供公司注册、财税服
务、商标专利、认证许可等企业全程

“一站式”咨询策划服务，让企业在易
企帮能得到更多的服务和帮助。通
过不懈努力，公司从开始时的一百多
位客户到如今每年服务各种类型客
户数千户。

公司的发展离不开优质的服务，
服务质量的好坏也影响着公司的口
碑。创业以来，刘玉可一直致力于提
升公司服务水平，提升团队的业务素
质。很多小微企业创业者起初不懂
得怎样给企业命名、行业属性怎样界
定、注册资金怎么核定，稍有不慎，就
会为后期发展带来很多不便。刘玉
可和他的团队时刻保持学习心态，时
刻关注各行业的发展动向，为创业者
提供更加贴心的企业发展规划。贴
心周到的服务赢得了众多客户的信
赖，通过他们的宣传和介绍，又有更
多的企业成为易企帮的客户。

把客户当成朋友 用心服务

“我们把客户当成朋友，只要有

客户咨询，我们都会制订出最符合他
们企业发展的策略，并且落实到每一
个实践的细节。”刘玉可说。

在刘玉可的办公桌上，放着几
袋面包，他告诉记者，这是该客户
的产品从品牌命名到食品许可办
理，再到市场销售，他和他的团队
都全程参与，如今该企业发展良
好，成为“易企帮”的长期客户，他
与该企业的老板也成了互相信赖
的朋友。

随着客户的不断积累和对客户
的深入了解，他发现客户之间有很多
可以互相借用的资源，为此他又成了

“月老”，为客户牵线搭桥，帮助他们
合作发展。2019年，漯河市财务服务
行业协会成立，刘玉可作为负责人之
一，他不仅用实际行动积极推进行业
发展，同时也为服务企业提供了更多
资源。

“做企业要有诚意，真诚对待每
一位客户，我们希望能给客户带去
实实在在的帮助，希望更多的企业
在我们的帮助下顺利发展，为漯河
的经济发展提供更多的动力。”刘
玉可说，他们会努力将“易企帮”做
精、做强，使它真正成为一个金字
招牌，为更多的企业提供服务和帮
助。

王保军是临颍县人，十多年
来，他一直在休闲食品销售领域摸
爬滚打，他开过工厂，经营过营销
公司，从业务员逐渐成为营销总
监。在休闲食品销售行业从业十
多年，对漯河的休闲食品行业了解
甚深。

2019年，在外人看来已是成功
人士的王保军，抱着“打造属于漯
河的休闲食品知名品牌”的理想，
毅然选择辞职、创业，注册成立了
一家品牌运营公司，以包装、策划、
推广销售漯河的休闲食品为主
业。近一年来，他将漯河生产的小
麻花、猫耳酥等食品销售到了全国
二十多个城市。

销售达人 为梦想辞职创业

“漯河作为首家‘中国食品名
城’，休闲食品年销售全国第一，但
外人熟知的，可能只是双汇这类
知名企业。其实，我们漯河还有
很多食品厂，他们生产的休闲小
零食不仅有特色，口感也非常好，
但因为没有专业团队对其进行包
装和销售，而不为大众熟知，我觉
得挺可惜的。”王保军说，多年来，

他一直希望通过努力，打造一个休
闲食品知名品牌，这就是他选择创
业的初衷。

让漯河休闲食品享誉四方

公司成立后，王保军先后考察
了漯河的二十多家休闲食品企业，
最终选定了公司的第一个产品
——小麻花。

公司成立以来，围绕健康、休
闲、美味和方便快捷的情感诉求，
王保军和他的团队在我市休闲食
品领域进行产品品类、产品形态、
品牌价值的持续性创新。公司目
前有“易知脆”“易知鲜”两个品牌，
产品涵盖爆米花、小麻花、猫耳酥、
手撕面包等休闲小食品。短短半
年多时间，公司已经在全国 9 个省
份建成了销售网络，并将这些产品
销售到了石家庄、长沙、济南、徐州
等二十多个城市。

谈起公司的定位和产品，王保
军将其概括为“三个思维”：产品思
维，用产品来满足消费者，消费者
满意了，产品就活了；团队思维，让
公司团队和公司共同成长进步，用

“共利”来凝聚向心力；服务思维，
为客户做好销售参谋，最大限度地
方便客户卖货。

一场新冠肺炎疫情，使线下销
售受到冲击，王保军与漯河经销
商合合商贸负责人积极探索社群
营销模式，打造“合合优选社群销
售平台”，目前，该平台已有 1 万
多名粉丝。同时，与电商销售企
业合作，用品牌授权的方式，让各
个店铺销售公司的产品。

“我们的线下销售网络建设正
在扩大，目前，我们的销售网络基
本布局在中部九省，2020 年，我们
计划在全国建立销售网络，让每个
省份都能见到我们的产品。”王保
军说，未来，他希望能用品牌营销
的思维带动漯河的休闲食品走向
全国，乃至全世界。

（图片由本人提供）

在市区人民路市中心医院对
面，一家名叫“盈哥耍饼”的店铺生
意火爆，其主营的披萨、奶茶、果米
酸奶等吸引了过往市民。“我想要
打造‘盈哥耍饼’这个品牌，发展品
牌连锁店。”一见面，店老板李全盈
就对记者说，自己的人生理想是

“成人达己”。
李全盈从经营丰乐苑蛋糕房

起步，最多时在全市开店 6 家。如
今55岁的他，再一次踏上了创业之
路，为“成人达己”的理想而奋斗。

一边经营一边学习

李全盈二十来岁就开始做生
意，头脑灵活的他承包过门窗厂，
把生意做得红红火火。1995年，他
在市区五一路开了一家名为“丰乐
苑”的面包房。

进入一个陌生的领域，一切都
要从头开始，他高薪从湖北聘请了
一位烘焙师傅。有人劝他说，小面
包房用不着花这么多钱聘请师
傅。但他认为烘焙师傅能力强，能
做出好的产品，有利于面包房的长
远发展，自己这个门外汉也可以跟
师傅多学点真本事。

李全盈是个脑子活、爱学习的
人，他一边学习一边经营，一干就
是几十年。最红火的时候，他将丰
乐苑面包房分店开到六家。为学
习各种新技术和先进的经营理念，
他还经常到全国各地去参加培训。

打造品牌连锁店

近年来，生活稳定的他想要再
次施展拳脚，打造自己的品牌，用
一种新的模式发展品牌连锁店。
2018年，他创办了河南蜜宝餐饮管
理有限公司。

经过一系列筹备，“盈哥耍饼”
店正式开业。“我们公司是一家以
新商业思维模式运营的、线上线下
轻餐饮加盟连锁平台，为实现差异
化战略，我们始终贯彻独特的‘网
络化+实体营销’、信息化管理和生
态饮食理念，做差异化的时尚、健
康美食。”李全盈介绍，在产品方
面，他认为健康和安全是顾客们关
心的重点，他将天然、有机、健康、
营养的饮食理念作为自己的追求
目标，并加大产品创新力度。店里
销售火爆的中式小披萨，物美价
廉，让顾客可以一次品尝更多口
味；他们还在继续研发更多符合中
国人口味的中式披萨，将中国菜和
西式披萨结合起来；果米酸奶系列
产品，由自酿的酸奶、新鲜的果肉、
营养的紫米等调制而成，既营养又
美味。

“未来，轻餐饮不可小觑，年轻
人更喜欢的是简约、快捷、轻松的
休闲餐饮方式，因此，我认为咖啡、
奶茶店、面包房、甜品屋等都是创
业者不错的选择。我创立‘盈哥耍
饼’这个品牌，就是要耍出健康美
味，耍出幸福生活，耍出精彩人
生。我们不仅要追求健康餐饮，给
顾客提供更多美味健康的产品，还
要创新加盟合作模式，帮助合作伙
伴更快发展，让创业者少走弯路，
成人达己。”面对未来，李全盈信心
满满地说。

在我们的生活中，不少人都体
验过微信小程序的方便快捷，点
餐、玩游戏、叫外卖……我市一位

“90后”小伙，就从中看到了这个市
场的广阔前景，并通过努力和拼搏
开启了自己的创业之路。

发现商机踏上创业路

日前，在位于市区人民路美盛
大厦写字楼的办公室里，29岁的李
军奇正和一帮年轻人围在一起，讨
论为客户开发制作的微信小程
序。“微信小程序不需要下载，不占
用更多的手机内存，用完后关闭即
可，不需要删除，使用起来很方便
……”忙完工作，李军奇向记者详
细介绍起微信小程序。

1991年出生的李军奇，一直对
计算机技术很感兴趣，他从技校毕
业后到南方打工，从事了一个和专
业毫不沾边的工作。虽然工作很
稳定，但因为父亲身体不好，李军
奇后来便辞职回到了家人身边。
2015年，回到漯河的他，一边打工，
一边关注互联网新技术。2017年5
月，他看好微信小程序市场，带着
一股冲劲，成立了河南美派网络科

技有限公司，准备一展身手。“从微
信小程序上线，我就特别关注它，
那时候，我一边打工，一边研究学
习小程序制作。”李军奇说，他利用
业余时间学习新技术，有时候一学
就是几个小时，甚至通宵。

看准目标坚持走下去

公司成立后，因为没钱租写字
楼，他就把自己租住的、位于泰山
路的房子当成了办公室。在网上
做了推广之后，逐渐有顾客与他联
系，想要寻求合作，但看到他简陋
的“办公室”后，一些人打起了退堂
鼓。“可能怕不靠谱吧！”提起当时
的情景，李军奇感慨地说。

签下第一单生意后，他激动万
分，并用心做出好产品，为顾客做
好服务，赢得了顾客的信任。慢
慢地，订单多了起来。2018 年，他
把办公室搬到了美盛大厦，并招
聘员工，组建了自己的团队。创
业之路不是一帆风顺的，最艰难
的时候，公司连着三个月没有接
到一单生意，员工也一个个离开，
深受打击的他也曾想过放弃，但
最终还是坚持了下来。“没有什么
事是能随随便便成功的。”他这样
告诉自己，只要看准目标，就要坚
持走下去。

对不熟悉小程序的客户，他们
会上门手把手教会客户如何操作，
客户在使用过程中遇到问题他们
也会第一时间帮助解决。凭借口
碑相传，公司吸引了越来越多的顾
客，还与不少本地及外地的商家达
成长期合作战略。“我们和艾宁檬、
伟诚电器等一些本地商家都有合
作，我也准备把发展重心放在漯
河，这样能更好地为客户做好后期
服务。”李军奇说，“目前微信小程
序市场需求量还是挺大的，不少企
业、商家对于小程序的需求越来越
多。我们也希望通过我们的努力，
为更多的商家带来更多的收益。”

（图片由本人提供）

18年来，富安娜漯河店创始人张
红旗始终如一，只专注于“富安娜”品
牌；18年的风雨兼程，张红旗凭着自
己的强大实力和“富安娜”的卓越品
质，演绎了一段家纺行业的佳话：漯
河地区乃至豫南地区最大的家纺店、
河南省内最大的婚庆馆、连续四年河
南省内销量第一，首创了免费为VIP
客户提供床品清洗、杀菌、除螨、存储
服务……这一切的背后，都凝聚着张
红旗的心血，写满了张红旗对“富安

娜”的钟爱。

视“富安娜”为生命

绚丽多彩的颜色、柔软细腻的面
料、式样不一的花形、富有诗意的名
字……进入富安娜辽河路店，高贵典
雅的床品令人大饱眼福。“正是被‘富
安娜’别出心裁的工艺、设计和花色
所吸引，我当初才选择了它。”提及与

“富安娜”的结缘，张红旗如是说。
2002年，喜欢摄影和美术的他，

带着积蓄来到漯河，打算开一家照相
馆，但由于计划被打乱而不得不放
弃。经过考查，他最终决定加盟“富
安娜”，将高品质的床品带到漯河。
为了给漯河市民带来别样的购物体
验和感受，张红旗可谓挖空心思。考
虑到被罩、被褥等床品不易清洗，他
特意开设了一个干洗店，免费为顾客
清洗。2018年，他引进了除螨仪，义
务上门为 VIP 客户提供除螨服务。

“我们是服务行业，就要做好服务。”
张红旗说。

多年来，张红旗始终视“富安娜”
为生命，精心地呵护、爱护着它。“让
退货像购物一样自由。”张红旗是这
样说的，也是这样做的。他从心底对

“富安娜”的敬畏，也为他赢得了良好

口碑。

视责任为己任

如今，富安娜漯河店共有近二十
名员工。“让每一位员工都过上好日
子”是张红旗的理想，作为负责人，他
深感责任重大。

平时，张红旗对每位员工都充满
仁爱之心，又坚持高标准、严要求。
他为每位员工配备一部手机、两张手
机卡、每月补贴30元话费，并对家庭
困难员工给予经济照顾；每月，他都
要查阅员工工资表，关注收入最低
员工，并询问具体原因，对其进行有
针对性的指导，帮其快速成长。张红
旗说：“‘富安娜’不招收优秀的员工，
只培养合格的老板。我严格要求每
一位员工，必须按照店长的标准去
做。所以从我们这里走出去的员工，
都相当优秀，很多都独自创业成为老
板了。”

张红旗有很强的社会责任感，在
新冠肺炎疫情防控期间，他为我市5
所医院捐赠了200条、价值19.6万元
的羊毛被。“有国才有家，才有我们企
业发展的空间，当国家遇到困难时，
我必须尽一份微薄力量。”张红旗掷
地有声地说。

18年只专注于“富安娜”品牌
■文/本报记者 张玲玲 实习生 朱培炎 图/本报记者 杨 光

做好“易企帮”文章 助力企业大发展
■文/本报记者 于文博 图/本报记者 杨 光

富安娜漯河店总经理 张红旗 河南“易企帮”咨询有限公司总经理
刘玉可

小程序大商机

“90后”小伙用汗水浇灌梦想
■文/本报记者 王 培

销售达人辞职创业
将漯河食品销往全国

■文/本报记者 尹晓玉

55岁再创业
为“成人达己”再奋斗

■文/本报记者 王 培 图/本报记者 范子恒

河南美派网络科技有限公司总经理
李军奇

河南联赞食品有限公司总经理
王保军

河南蜜宝餐饮管理有限公司总经理
李全盈
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