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■文/图 本报记者 尹晓玉
“这桃挺甜的，我预订了一箱，

想再多要点行吗？”6 月 10 日下午，新
闻大厦院内一派热闹的景象。桃农将
6 大筐水蜜桃送过来后，早已在此等
候的市民纷纷开始品尝、挑选、下
单。近日，漯报省购团的管理员在微
信群里发出“助农产品：水蜜桃，3
元一斤，桃园直采不加价……”的消
息后，大家竞相订购，1000 多斤水蜜
桃很快被抢购一空。

漯报省购团自 5 月中旬成立，不
到一个月，已经建了 2 个微信群，物
美价廉的商品吸引了近 600 人加入，
群主多次组织“秒杀”“抢购”等活
动，深受群友喜爱。近日，漯报省购
团不断助力农产品销售，不仅为群友
提供了福利，也为农户打开了销路。

“这几次团购的产品多是时令水果，
前几天我们团购的小吊瓜，销售了
1000 多 斤 。” 管 理 员 告 诉 记 者 ， 日

前，有种桃子的农户联系他们，希望
帮忙销售，所以就组织了这次团购活
动。

“对于农产品，我们一般采用直
销的模式，零利润提供服务。”管理
员告诉记者。此外，漯报省购团会不
定期进行“秒杀”“抢购”“免单”等
内部福利活动 （仅限群内朋友）。群
友也可以把想买的东西报给管理员，
由他们负责筛选商家，进行推荐。有
需要的市民可扫描下方二维码，加入
漯报省购团。

漯报省购团助力农产品销售 行业行业 焦焦聚聚

■本报记者 杨 旭
赵强是中国室内设计学会会员，目

前担任漯河设计师之家执行主任，同时
也是睿筑空间设计的创始人、首席设计
总监。日前，在漯河设计师之家周周谈
活动上，赵强以“家”为主题发表了精彩
演讲，赢得在场设计师的阵阵掌声。

赵强在演讲中首先谈到了对“家”
的理解，他认为，家应该是有情感、有
温度，甚至是有诗意的，而不是材质的
堆砌，好的设计也许改变不了所有，却
足以重塑日常。而好的日常，也许就是
生活该有的样子。

“经历了这次疫情，我们的私宅设
计真的应该有所改变了。在这个快速奔
跑的时代，我们要放慢脚步，以对生命
的敬畏之心去思考人与物的关系和需
求，重新审视设计必须性和审美性的意
义。”赵强说，“我们生活在一个物质生

活丰富的崭新时代，但物质是否代表了
生活的全部？思考和解答这个问题，努
力探索美好生活的新路径，我们才能不
辜负时代的赐予。”

赵强认为，设计师需要研究的还有
很多，例如色彩的搭配、灯光的分布、材
质的融合等，一切努力都是为了使人与
空间达到最理想的状态，打造一个有情
感、有温度、
有 诗 意 的

“家”。
讨论过

程中，赵强
通过一个个
设计案例进
一步阐述了
自 己 的 理
念。随后，
瓷砖和家具

的商家代表上台介绍了自家产品。无论
是蒙娜丽莎的抛光砖、抛釉砖和仿古砖，
还是赖氏家具的现代、中式、美式等风格
各异的产品，都为设计提供了更多可能。

漯河设计师之家执行主任符程瑞组
织的周周谈活动每周六晚七点在漯河职
业技术学院建筑工程学院举行，期待你
的参与。

赵强：家是有情感和温度的

本报讯 （记者 杨 光） 日前，
全国连锁品牌“蛋壳快洗”正式入
驻漯河，这是一家 24 小时智能无人
洗车店，正式运营后，受到广大车
主的青睐。

据介绍，“蛋壳快洗”品牌隶属
于赛浪车联汽车科技 （北京） 股份
有 限 公 司 （以 下 简 称 “ 赛 浪 车
联”） 旗下互联网洗车品牌，赛浪
车联是中国领先的环保无人洗车方
案 提 供 商 。 作 为 国 家 高 新 技 术 企
业 ， 拥 有 多 项 智 能 洗 车 机 发 明 专
利，深耕汽车后市场 22 年，开创了
汽车后市场环保节能运营方案的先
河。

与传统洗车店相比，这种新的
洗车方式具有很多特点：24 小时全
天 在 线 ， 无 节 假 日 ， 让 顾 客 享 有

“随时随地 想洗就洗”的便利；6 分
钟即可完成全程洗车，全程无人工
操作，真正实现无人洗车，而且保
证 外 观 清 洁 、 自 动 打 蜡 、 自 动 风
干 、 无 须 擦 拭 ， 纳 米 毛 刷 不 伤 车
漆。值得一提的是，平均消费也很
低，该模式成为当下市场的一大亮
点。

“蛋壳快洗”
入驻漯河

数据显示，5月份零售业、餐饮业
商务活动指数保持在55%以上。专家
认为，小微企业和个体工商户当前仍
然面临不少困难，不仅需要政策支持，
还需要更为精准的数字金融服务。

5 月份以来，消费市场保持良好
回暖复苏态势。国家统计局数据显
示，5月份零售业、餐饮业商务活动指
数保持在 55%以上。其中，零售业商
务活动指数连续三个月在50%荣枯线
以上，餐饮业连续两个月在荣枯线以
上。

微信支付最新数据显示，全国小商
家数 5 月份环比 1 月份至 2 月份增长
2.36倍，交易总笔数5月份环比1月份至
2月份增长5.1倍，交易金额增长近2倍。

北京大学数字金融研究中心日前
发布的报告显示，通过支付宝数据测
算，2月份全国范围内个体户营业额
下降到预期值的 50%，3 月份以来，
大部分地区已恢复八成。

在消费市场回暖的情况下，专家
认为，仍然需要更多数字金融给小微
企业提供更为精准的支持。“个体工
商户是最脆弱的市场主体，储蓄较

少、现金流压力较大，在面临突然的
外生冲击时，个体工商户背后的整个
家庭都会陷入困境。”北大数字金融
研究中心特约研究员王靖一认为，在
减税降费之外，应该用数字金融为这
些个体户精准、及时输血，同时还应
借助消费券等数字工具帮助他们提升
经营业绩，让他们真正恢复造血能
力。

北大数字金融研究中心研究发
现，数字技术对推动个体工商户发展
起到了重要作用。据测算，数字信
贷发展水平每增长 1%，疫情对经营
的冲击减少 2.57%。杭州的实践表
明，支付宝消费券发放后，杭州市
个体工商户的活跃数量恢复率提升了
16.9%。

发放消费券也展现了其撬动消费
的杠杆作用。支付宝最新数据显示，
截至5月底，全国已有1200万家小店
收入实现了同比增长，其中搭载了数
字化工具的“数字小店”表现尤其抢
眼，支持支付宝消费券核销的小店，
流 水 比 发 券 前 一 周 环 比 增 长 高 达
73.4%。 据《经济日报》

消费回暖催热小微经济

被业界戏称为“蒜你狠”的大
蒜，今年以来跌得有点狠。农业农村
部全国重要批发市场价格监测数据显
示，5月份全国大蒜平均批发价每公
斤 7.15 元 ， 比 4 月 份 平 均 价 下 跌
18.5% ， 较 近 5 年 同 期 平 均 价 下 跌
5.2%。个别产区鲜蒜地头价甚至一度
跌破每公斤1元。

“大蒜价格大幅下跌，主要原因
是 种 植 面 积 、 单 产 、 库 存 三 者 齐
增。”农业农村部蔬菜市场监测预警
首席专家、中国农业科学院特产研究
所副所长孔繁涛说。

首先，大蒜种植面积有所恢复。
2018 年秋播面积大幅缩减之后，蒜价
持续走高，农户收益增加，2019年秋播
积极性大幅提高，种植面积基本恢复
至常年水平。其次，平均单产稳中略
增。虽然个别老产区出现气蒜、黄斑
病等情况，但暖冬和今春整体气温及
降水都比较有利于产量形成，尤其是
面积增加较快的新产区大蒜单产水平
保持较高水平，弥补了老产区的单产
缺 口 。 再
次，2019 年
库 存 蒜 余
量 较 高 。
最近3个产
季 大 蒜 单
产 量 都 处
于 较 高 水
平，质量也
有 明 显 提
高，近三年
库 存 保 持
高位，市场
价 格 下 行
压力增大。

“ 目
前 ， 大 蒜

价格已进入新一轮下跌周期。”中国
农业科学院农业信息研究所副研究员
张晶表示，大蒜产品特色突出，消费
群体相对固定，消费弹性小，经过多
年发展，生产量和消费量已相对均
衡。由于大蒜耐储，交易属于跨期销
售，价格波动呈周期性。自2017年5
月份新蒜季市场价格断崖式下跌开
始，2017年至2018年全国大蒜价格持
续低位运行，2019 年进入上行周期；
2020 年春节以来，受全球贸易疲软和
连续两年高库存影响，大蒜供大于求
局面基本形成，蒜价转入下行通道，但
价位处于常年同期偏高水平。随着新
蒜季的到来，大蒜价格下行压力增大。

张晶表示，新蒜上市以来，部分
主产区出现价不抵本现象，冷库蒜持
续亏损，预计后期蒜价下行压力继续
增大。新蒜上市结束，进入干蒜入库
阶段以后，第四季度蒜价将缓慢回
升，但总体保持低位运行。受此影
响，2020年大蒜秋播面积或将小幅缩
减，但幅度有限。 据中新网

5月份大蒜批发均价较上月跌18.5%

蒜价为何持续下跌

■本报记者 杨 旭
一直以来，我市家居建材行业缺少

一站式高端连锁卖场。去年，居然之家
进驻我市的消息发布后，消费者热烈期
盼，但受疫情影响，开业日期有所拖
延。日前，记者采访居然之家漯河店负
责人杨明，得知居然之家将在8月下旬
完成筹备工作，最迟9月初呈现在消费
者面前。

“此前计划于7月初开业，因疫情
影响施工进度有所延迟，现在卖场的公
共区域装修已基本完成，商家将在6月
底陆续进驻。”杨明告诉记者，“我们同
样期待与消费者早日会面，为了这场

‘约会’，我们正快马加鞭完成收尾工
作，以答谢消费者的期盼之情。”商家
进驻后，居然之家漯河店将举办一系列
预热活动，包括发放大量优惠券，为开
业盛典营造气氛。

杨明向消费者做出承诺：“我们将
给消费者带来不一样的购物体验。”能
够做出这一承诺，背后是居然之家一贯
致力于提升消费者生活品质的经营理
念。自 1999 年成立以来，居然之家已
逐步发展为涵盖设计、建材、装修、物
流等业务的大型企业集团，旗下家居建
材卖场在国内各大城市均创造了良好
业绩，所到之地，消费者形成了“装修
购物到居然、周末休闲逛居然”的热
潮。居然之家漯河店秉承这一理念，在
设计筹备阶段就展现出“要做就做最
好”的决心——60000平方米营业面积，
1000 余个停车位，休闲区、餐饮区一应
俱全，还有爱室丽、乐至宝、M&D、科
勒、汉斯格雅、丝涟、金可儿、芝华仕、顾
家、左右、欧派、索菲亚、好莱客等国内
外一线大牌的加持，想不刷新消费者的
购物体验都难。

“我们在前期考察市场时就强烈感
受到漯河家居建材行业缺乏高端品牌，
没有高端卖场，消费者花了钱却不一定
能买到顶尖产品。”杨明说，“现在的消
费者并非不舍得在家居品质上投入，而
是行业没有创造一个好的环境，想买一
个国际品牌的床垫还要开车去外地，有
多少人有这个精力？所以我们在招商时
就重视甄选各品类中的佼佼者，不少进
口品牌都将在漯河第一次亮相，再加上
我们成熟的运营，有信心引领漯河家居
建材消费理念的升级。”

根据目前的形势预判，家居建材
供需双方积蓄已久的热度也将在未来
几个月集中爆发，今年的“金九银十”
将比往年更加热闹。居然之家漯河店
届时将以开业为契机，联手各大品牌推
出一系列钜惠活动，将这一盛会推向高
潮。

居然之家漯河店大幕将启

消费曝光台消费曝光台

本栏目接受消费者投诉本栏目接受消费者投诉，，对典型对典型
案例和不良品牌商家进行曝光案例和不良品牌商家进行曝光，，针砭针砭
行业发展中的弊端行业发展中的弊端，，维护消费者合法维护消费者合法
权益权益。。

电话电话：：31171563117156 1583958129015839581290

请扫码关注请扫码关注
沙澧商圈微沙澧商圈微
信公众号信公众号。。

桃农的水蜜桃很快被市民抢购一空桃农的水蜜桃很快被市民抢购一空。。

印刷单位：漯河日报社印刷厂 地址：漯河市召陵区黄河路东段东兴电子产业园24号楼


