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■见习记者 李沛真
“请问功能食品展区怎么

走？”“您顺着这个方向一直走，
然后右转就可以找到。”5月17
日，第二十二届中国（漯河）食
品博览会主会场综合服务处的志
愿者徐乾宁耐心地为前来咨询的
客商指引方向。

记者在食博会主会场综合服
务处看到，一张醒目的电子导览
二维码摆放在服务台上。“为了
让客商更便捷地逛展，我们特意
将电子导览图生成二维码打印出
来，客商扫码就能在手机上找到
各个展区位置。”志愿者徐乾宁
介绍。记者看到，不断有客商前
来咨询展馆路线。志愿者灵活运
用现场导览图与电子导览图，精
准为客商指路。

食博会开幕以来，综合服务
处的18名志愿者分三组轮流值
守，为参会客商提供志愿服务。

路线引导、失物招领、物品寄存
……志愿者用耐心周到的服务为
参会客商排忧解难。

“我是做酒水销售的，买了
一些特色产品不方便携带就寄存
在服务台。志愿服务让我逛展很
方便，给志愿者点赞。”客商楚
先生开心地说。

本届食博会，由市委直属
机关工委、团市委组织的125名
党员和大学生组成的志愿者服
务团队活跃在各个岗位。他们
被分成综合服务、投资洽谈、
食品安全、后勤保障、酒店高
铁引导、车队讲解 6大服务小
组，形成覆盖食博会全流程的
服务网络。

市委直属机关工委相关负责
人表示，志愿服务队成员来自市
直机关的40多家单位，有正式
党员、预备党员、发展对象和入
党积极分子。

志愿服务护航食博会

■文/图 本报记者 尹晓玉
“这个过程就像一场穿越漯

河的奇妙之旅，一个个印章成为
来过漯河的独特纪念。”第一次
来漯河参加食博会的张女生手持
集满印章的纪念册欣喜不已。

在第二十二届中国（漯河）
食品博览会“食全食美 漯在其
中”展厅，“漯河礼物”惊艳亮
相。截至5月18日中午，“食全
食美 漯在其中”展厅接待客商
超万人次，让漯河元素以“漯河
礼物”为媒走向全国。

5月16日，记者在该展厅看
到，琳琅满目的文创产品吸引着
众人目光。人们兴致勃勃地挑选
心仪的产品，欢声笑语交织成一
曲欢快的乐章。

“漯河礼物”四大系列文创
产品生动展现着漯河魅力。贾湖
系列文化伴手礼，贾湖天地生、
贾湖骨笛复制品、初形杯等将新
石器时代的文明印记凝于器物之

上；许慎系列文化伴手礼，礼乐
漯河、《说文解字》 全册书籍、
摆件、钥匙扣、帆布袋等让文字
之美触手可及；食品文化系列伴
手礼，胡辣汤礼盒、胡辣汤主题
冰箱贴等将舌尖美味转化为可带
走的城市记忆；漯河意向系列产
品以集章本、手机支架、明信片
等形式展现出城市的独特魅力。

“这些文创产品将漯河的历
史文化、特色美食巧妙融合，既
有实用价值又充满艺术感。”不
少客商边挑选产品边交流感受，
对漯河这座城市的好感在互动中
不断升温。

从史前文明到现代创意，
从舌尖美味到文化符号，“漯河
礼物”以多元形态搭建起城市
与外界沟通的桥梁，不仅让八
方宾朋领略到漯河的独特魅
力，还通过一件件承载城市记
忆的礼物，将漯河故事带向更
广阔的天地。

“漯河礼物”圈粉无数

■本报记者 范子恒
“您在食博会期间下单，不仅享受

优惠价格，满额还有大礼包……”5月
17 日，记者在食博会河南省南街村
（集团）有限公司展区看到，工作人员
一边接待采购商，一边对着手机镜头
热情推介产品。这种“双线作战”模
式，让参展商收获了意想不到的效果。

在第二十二届中国 （漯河） 食品
博览会举办期间，一种全新的参展模

式悄然兴起——展播融合。美食主播
手持自拍设备穿梭于各个展台，实时
捕捉展台上的新品、特色美食与企业
亮点；直播间里热闹非凡，主播与网
友互动，线上线下的联动成为本届食
博会亮丽风景线。

今年食博会，主办方在西城区市
民之家中国食品名城品牌馆专门设置
多个专业直播间，全力推介漯河美
食。在“食全食美 漯在其中”休闲食

品专场直播间，主播向观众介绍各种
美食的口味、制作工艺、原料选材
等。在双汇集团直播间，主播通过生
动有趣的讲解，向观众展示企业最新
产品；听风传媒的直播团队则采用多
机位切换，为观众带来沉浸式逛展体
验。

引人注目的是，一些企业直接将
T台搬进食博会现场。模特身着民族
服装，手持特色食品走秀，一旁的直

播团队通过直播设备，将画面实时传
播给线上观众。这种创新的展示方
式，不仅打破了传统展会的时空限
制，还实现了线下展示、线上销售的
无缝衔接。

“通过主播和达人的‘流量加
持’，我们实现了‘展品变商品’的快
速转化。”展会相关负责人表示，“展
播融合”不仅为展会带来了持续高涨
的人气，还折射出消费市场的新趋势。

线上线下联动引爆消费热潮

5月17日，笔者在第二十二届中国
（漯河）食品博览会漯河市天衡机械有限
公司（以下简称天衡机械）展区看到，
工作人员正向客商介绍公司的产品。该
公司参展的自动码垛机器人、全自动上
袋式包装机等智能设备，凭借高效、精
准的作业能力，让客户感受到智能制造
的魅力，订单与合作意向密集落地。

天衡机械展区内，一台自动码垛机
器人通过视觉识别系统自动调整抓取角
度，灵活抓取重量不一的食品箱，并精
准码放，误差小于1毫米。“以往码垛需
要数名工人轮流作业，现在一台机器就
能完成所有作业，效率提升了好几
倍。”一家食品企业的采购商边拍摄视
频边感慨地说。

在展区的另一侧，天衡机械生产的
淀粉包装机因工作速度快、节省人工、
精准度高等特点，吸引一批采购商驻足
了解。“我们需要一条淀粉包装生产
线，目前看好这款产品。”来自山东的
采购商张先生说。

天衡机械是一家拥有30余项国家
专利的“专精特新”企业，产品在食
品、医药、化工、建材等多个行业领域
得到广泛应用。近年来，天衡机械大力
开展食品机械出口贸易，发展势头强
劲，产品远销50多个国家和地区。

“我们每年在研发上投入较多，目
标是让‘中国智造’走向世界。”天衡
机械总经理王华锋说。

张 星 张煜晗

让“中国智造”走向世界

■见习记者 李沛真
5月17日，第二十二届中国（漯

河）食品博览会上，舞阳县参展企业
凭借优质产品受到众多客商青睐。

今年，舞阳县积极对接梭坤敬等
泰国食品企业，促成国际食品展区泰
国展馆的落成。“这是泰国特色肉类
小吃‘喃姆’，可以当零食也可以当
作下酒菜。”泰国展馆前，工作人员
不停地将“喃姆”切片供往来客商品
尝。展厅内，螺旋鱼丸、海鲜味零食
小吃、泰式辣椒酱、椰汁饮料等泰国
产品琳琅满目。

北舞渡闪家胡辣汤展位前，浓浓
的胡辣汤散发出诱人的香味，吸引众

多客商驻足品尝。“我们通过线上直
播销售了100多单，还有一些客商想
要加盟，后续我们会洽谈合作事
宜。”北舞渡闪家胡辣汤负责人闪融
苹说。除此之外，中盐舞阳盐化有限
公司的大蒜盐、姜盐、低钠盐、深井
晶盐等产品和贾湖酒业集团有限责任
公司的酒水、舞阳县北九里食品有限
公司的卤制品及漯河市冬友食品有限
公司、漯河正点（千滋妙）食品有限
公司的烘焙食品也收获众多新客户。

本届食博会，舞阳县邀请到 11
家企业参展，展品涵盖酒水饮料、功
能食品、烘焙食品、休闲食品等品
类。

舞阳县

汇聚优势资源寻商机

上图 5月18日，采购者拎着沉甸甸的商品，高兴地
步出食博会会场。 本报记者 谢晓龙 摄

左图 5月18日晚上，千机飞“只有漯河”无人机表
演食博会专场在沙澧河交汇处举行。上千架无人机组成
不同团案，庆祝食博会成功举办。

本报记者 杨 光 摄

■本报记者 齐国霞
第二十二届中国（漯河）食品博览

会上，我市一些专注于细分市场、创新
能力强、市场占有率高、掌握关键核心
技术的“专精特新”中小食品企业，因
为没有同类企业参展而成为“独份”参
展商，大放异彩，赢得商机。

益恒源
唯一塔格糖参展商

本届食博会，河南益恒源生物科技
有限公司（以下简称益恒源）以“塔格
糖全产业链解决方案服务商”的全新定
位精彩亮相，是食博会上唯一的塔格糖
参展商。

塔格糖是一种天然新型单糖，是
目前已知完美的功能性代糖。益恒源
通过技术创新，将以往市场上每公斤
售价二三百元的塔格糖的终端价格稳
定在120元，相比其他企业价格优势
突出。该公司还与中原食品实验室签
订战略合作协议，共同开展塔格糖产
品的研发。

益恒源工作人员告诉记者：“公司
已与漯河多家企业如岛上草、叮当牛、
万豪等合作推出首批塔格糖产品。”

益恒源建成国内首条乳糖制塔格糖
全自动化生产线。2024年7月，首期
3000吨产能项目投产。截至目前，益

恒源已成功与乐百氏、北冰洋等知名企
业签约。

这是益恒源第二次参加食博会。本
届食博会，益恒源凭借其自主研发的塔
格糖系列产品，与几十家客商达成了合
作意向。

豫鼎源
创新之举受称赞

“我们调查后发现，今年的食博会
上，我们是唯一的土豆粉系列产品制造
参展商。”5月16日上午，漯河豫鼎源
食品工业有限公司（以下简称豫鼎源）
董事长曹现立说。

本届食博会，豫鼎源重磅推出新研
发的“一分拌”速食土豆粉和速食螺蛳
粉。许多采购商品尝了美味的土豆粉、
感受了冲泡的便捷后，对该公司的创新
之举赞不绝口。

针对市场上速食粉类食品冲泡时
间长、口感难把控问题，豫鼎源联合
中原食品实验室，通过革新粉体结
构，将土豆粉、螺蛳粉的冲泡时间压
缩至1分钟。这在国内同类产品中是
一大创举和革新，也让豫鼎源一跃成
为国内速食土豆粉和速食螺蛳粉的潮
流引领者。

“目前，市面上还没有类似的产
品，这些产品将重塑行业格局。”曹现

立说，有许多客商不仅下单“一分拌”
系列产品，还对产品包装提出改进建
议，希望能进一步增强消费者对产品的
亲近感。

“一分拌”系列产品是豫鼎源与中
原食品实验室合作研发推出的第三个高
科技产品。该公司此前与中原食品实验
室合作推出的南瓜土豆粉、姜黄土豆粉
凭借独特卖点，在江南市场持续热销，
为企业带来了可观的经济效益。

作为中原食品实验室首批战略合作
伙伴，近两年，豫鼎源与中原食品实验
室在技术攻关、产品开发、原料数据库
建立和产品品质提升等方面开展了广泛
且深入的合作。

如今，豫鼎源不仅产品畅销全国、
远销海外，还以行业标准起草者与修订
者的身份，引领中国湿粉条产业迈向标
准化、国际化新征程。

中誉公司
唯一宠物食品参展商

在食博会主会场南北主通道南端，
中誉宠物食品（漯河）有限公司（以下
简称中誉公司）的各色宠物食品，让参
会客商眼前一亮，看到了不一样的商
机。

“这种猫粮的包装有几种规格？能
不能定制狗粮？能到公司参观吗？”5

月16日下午，来自安徽阜阳的采购商
钟先生急切地询问中誉公司工作人员，
期待合作之情溢于言表。“这是我在展
会上看到的唯一宠物食品参展商。上午
看到这些宠物食品后，我就一直在想，
家庭饲养宠物已相当普遍，宠物食品前
景广阔，利润一定可观，就想开家宠物
食品批发店，下午忍不住就过来先谈
谈。”钟先生说。

中誉公司展区，咨询的客商走了一
拨又来一拨，工作人员忙个不停。这让
第一次参加食博会的中誉公司相关负责
人颇感惊喜。中誉公司2020年8月落
户召陵区，近几年发展迅猛。目前，该
公司的宠物产品有鸡肉干、牛肉干等零
食类，罐头、猫条等湿粮类，膨化、烘
焙、冻干等干粮类共7大类数百个品
种，出口40多个国家和地区。

“宠物食品也属于食品产业范畴，
市场前景十分广阔。宠物食品作为养宠
消费中的刚需产品，具有高消费、高频
率的特点，是宠物消费市场的最大细分
市场，也是宠物行业的重要支柱，市场
容量广、增速快。”中誉公司董事长安
中平说，“这次公司亮相食博会，既展
示了企业形象和产品，也让我们找到了
新商机。下一届食博会，如果能专门设
置宠物食品展区，不仅会丰富展会内
容，还将助力漯河宠物食品产业发展壮
大。”

食博会上 我市这些“独份”企业赢商机
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（上接01版）
每天不同时段的文艺演出，让整

个分会场充满浓厚的文化氛围，也让
逛展的市民和游客在品尝美食、采购
商品的同时享受到一场场视听盛宴。

联动万达商圈
消费热潮全面起

此次食博会西城分会场与万达商
圈的联动，成为展会一大亮点。便捷
的通道将两个区域紧密相连，逛完分
会场的市民可顺势步入万达广场，开

启购物、娱乐、餐饮的多元消费之旅。
在万达金街，玖玖晨光的工作人

员告诉记者，食博会这几天生意很
好，点心和面包的销量比平时多了好
几倍，好多顾客都是逛完分会场后过
来的。

万达广场内的餐饮店铺更是人
气爆棚，火锅店、烤肉店等门前都

排起了长队。“食博会期间，我们专
门推出优惠套餐，顾客反响热烈，
翻台率比平时高了很多，服务员都
忙不过来了。”4 楼一火锅店老板告
诉记者。

服饰、美妆等业态也迎来销售高
峰。食博会期间，万达商圈整体销售
额同比增长明显，充分展现了美食与

消费融合的强大带动效应。
食博会西城分会场的设立，不仅

为食品企业搭建了交流合作、拓展市
场的优质平台，促进了食品产业的发
展，还极大地丰富了市民的生活，激
发了城市的消费活力。截至 18 日中
午，食博会西城分会场吸引客流35万
人次，现场销售额2860万元。

舌尖盛宴与商圈活力的双向奔赴

（上接01版）河南丰富的农产品
资源为食品加工提供了坚实的基
础，众多的食品企业在这里发展
壮大，形成了完备的产业生态。
立足新发展阶段、实现高质量发
展，应以更高的标准、更严的要
求，以河南名品锻造产业标杆，
不断提升食品产业发展的核心竞
争力。要践行大食物观，更好满
足人民群众多元化食物消费和营
养健康需求；加强科技创新，加
大研发投入，建设以新质生产力
为先导、以食品产业为主导的现
代食品产业体系，推动食品产业
向高端化、智能化、绿色化方向
发展；注重品牌建设，培育一批
具有国际影响力的食品名企，提

升河南食品的品牌知名度和美誉
度；健全原料把控、生产标准、
市场监管的全链条食品安全追溯
体系，牢牢守住群众“舌尖上的
安全”。

盛会收官，征程再启。第
二十二届中国 （漯河） 食品博
览会的成功举办，为我市食品
产业的发展注入了新的动力。
我们要以此为新起点，以更高
追求推动食品产业发展，以“世
界眼光、中国经典、河南名品”
为引领，不断开拓创新、砥砺前
行，为中国食品产业繁荣发展作
出新的更大贡献，让中国食品在
世界舞台上绽放更加耀眼的光
芒！

以更高追求推动食品产业发展

■本报记者 张玲玲
榴梿脆片、墨鱼片、果拌冰

粉、猫爪果冻……5月18日，在
第二十二届中国（漯河）食品博
览会主会场临颍展区，漯河联泰
食品有限公司展架上琳琅满目的
商品令人眼前一亮，引得众多客
商驻足品尝、咨询。

“食博会就是我们发布新品和
开拓市场的会客厅。我们每年都
会将研发的新品带到食博会进行
推广，寻找新的合作伙伴。”该公
司销售服务部部长王颍超说。

“食博会举办了22届，我们
从未缺席。”王颍超说，一路走

来，公司的成长轨迹与食博会的
影响力提升实现完美共振。起
初，签约的采购商主要来自本
地，后来逐渐拓展到驻马店、信
阳、周口等周边城市。如今，随
着食博会的规模越来越大、知名
度日益提高，他们的产品通过食
博会已销往外省。

“食博会的参展环境越来越
舒适、服务细节越来越贴心、治
安保障越来越有力、规格越来越
高，我们的客户也越来越多。”
王颍超说，5月 16日和 17日，
他们已与180多个客户达成合作
意向。

连续参展22届 与食博会共成长


